Policyregler och procedurer
samt kompensationsplan

SVERIGE

Galler fran den 17 mars 2009



Policyer & Procedurer

Dessa Policyer & Procedurer géller per det datum som visas ovan och styr det s&tt pa vilket en XanGo®-Distributér bedriver sin
affarsverksamhet med foretagets, andra Distributorer, samt med kunder. De ersatter och eftertrader alla tidigare versioner. De
gallande definitionerna skrivs med inledande versal och finns i Bilaga A. Alla tolkningar, fortydliganden, utelamnanden eller undantag
frén dessa Policyer och Procedurer, méste vara skriftliga for att gélla och undertecknas av behorig foretagstjdnsteman. Foretaget
stravar efter att Policyerna och Procedurerna ska galla pa ett enhetligt och ickediskriminerande satt. Dock innebar inte en eventuell
forsummelse att verkstalla ndgra av Policyerna och Procedurerna gentemot en Distributor, att Féretaget avstar fran sin ratt att
verkstalla dessa provisioner for denna Distributor eller en annan Distributor.

Dessa Policyer och Procedurer, Kompensationsplanen (Bilaga B), den Uttalandet for ett Gemensamt intresse (om ndgot),
Disitributorsavtalet och annat lands- eller situationspecifikt tillagg darmed, samt andra eventuella,skriftliga avtal mellan Distributoren
och Féretaget, bade i dess nuvarande form och med de &ndringar som gérs med jamna mellanrum av Féretaget i dess egenmitiga
diskretion, ingdr genom denna referens i, och utgér en integrerad del av vad som med ett samlingsnamn kallas for "Avtalet” . Varje
Distributor &r skyldig att (&sa, forstd och folja Avtalet samt sikerstélla att han eller hon dr medveten om och arbetar enligt den mest
uppdaterade versionen av Avtalet. Vid sponsring av en ny Distributér, ska den sponsrande Distributdren tillhandahalla den senast
uppdaterade versionen av Avtalet till den arbetssokande, innan han eller hon undertecknar Distributorsavtalet. Genom att underteckna
ett Distributorsavtal eller acceptera provision fran Féretaget, visar Distributéren att han eller hon har last, forstatt och samtyckt till att
folja och vara bunden av Avtalet och alla eventuella andringar darmed.

Féretaget kan andra alla delar i Avtalet fran tid till annan vid férandringar i lagar eller affarsvillkor. Dock méaste meddelande om sadan
andring publiceras av Féretaget p& dess webbplats minst trettio (30) dagar innan &ndringen trader i kraft. Det ar varje Distributdrs
skyldighet att regelbundet granska det senast publicerade Avtalet pd www.xango.com eller andra webbplatser som tillhér Féretaget.
Foretaget tillhandahaller ocksd en kopia av det senast uppdaterade Avtalet p& Distributérens begaran.

Etisk kod
Féretaget har forbundit sig att tillhandahdlla dess Distributérer produkter av hégsta kvalitet , exceptionell support och en beprévad,
framgangsrik Kompensationsplan. En Distributor kan képa Produkter direkt frén Foretaget, bade for privat bruk och for aterférsaljning
till kunder. Distributéren maste i sin tur presentera produkterna och inkomstmajligheterna pa ett etiskt och professionellt satt. Varje
Distributor samtycker till att efterfélja nedanstdende etiska kod:
Som Distributor:

1. Skajag visa respekt infor varje person som jag traffar i min distributorsverksamhet.

2. Ska jag alltid uppféra mig och driva min verksamhet pd ett etiskt, moraliskt, lagligt och ekonomiskt sunt satt och jag kommer
inte att bedriva ndgra bedrégliga eller olagliga metoder.

3. Kommer jag inte att sprida nedsattande kommentarer om konkurrenters Produkter till andra och inte heller sprida
arekrankande, smadande eller fornedrande uttalanden om konkurrenter eller andra Distributorer.

4. Kommer jag inte att &gna mig at aktiviteter som kan orsaka att Foretaget,andra Distributorer eller jag sjalv far ett daligt rykte.

5. Kommer jag att vara sanningsenlig i min presentation av Produkterna och jag kommer inte att géra négra pastaenden om
Produkterna som inte finns i eller stéds av officiella publikationer fran Féretaget.

6.  Kommer jag att uppfylla mina ledarskapsskyldigheter som Sponsor genom utbildning, hjélp och pd annat satt stodja
Distributorerna i min Downline-organisation.

7.  Kommer jag att korrekt och lagenligt representera Kompensationsplanen och den inkomstpotential som denna innebar.
8. Kommer jag att efterfdlja alla villkor och bestammelser i Avtalet.
9. Kommer jag att folja villkoren fér Produktreturer och aterbetalningspolicyer med alla mina kunder.

10. Kommer jag att respektera alla andra Distributdrers sponsorrelationer och jag kommer inte att forsoka hindra eller andra
dessa relationer eller komma med nedséattande eller osanna pastdenden om andra Distributérer.



Avsnitt 1 Att bli Distributor

A

Myndighetsalder. For att kunna bli Distributor maste den arbetssokande vara myndig, vanligtvis arton (18) ar, i den jurisdiktion
dar den arbetssokande ar bosatt.

Ansgkan. En arbetssékande bemyndigas av Fdretaget att utdva Distributorsrattigheter och skéta ett Distributérsskap da

han eller hon (i) koper ett Distributdrspaket, (ii) och returnerar till Féretaget ett ifyllt och undertecknat Distributorsavtal i
original eller elektroniskt (faxat eller skannat] skick, eller ansdker via Féretagets online-formular (i de l&nder dar detta finns
tillgangligt) samt (iii) nar Fdretaget godkanner Avtalet. (Distributorsavtalet och 6vriga nédvandiga formular finns tillgangliga
pa Foretagets webbplats.)

1. For att bli godkand av Foretaget, maste ett Distributorsavtal for landet d&r den arbetssékande bor samt andra dokument
som kravs enligt Avtalet, vara ifyllda och korrekta i alla avseenden och inskickade av Distributoren.

2. Om Distributdren inte sander in ett fullstandigt och korrekt Avtal eller tillhandahaller vederborlig dokumentation vid
begaran, kan detta medfora att Distributorsavtalet inte godkanns av Foretaget. Foretaget har ensamratt att godkanna och
fornya Distributorsavtalet.

3. Foretaget kan begéra att en Distributor tillhandahaller bevis angaende boséattningsland, arbetstillstand och ratten att
lagligt bedriva affarsverksamhet i det land som anges i Distributdrsavtalet.

Erforderliga inkép. Om inte annat forbjuds enligt lag, ar det enda kép som kravs for att fa och bibehalla ett Distributorskap ett
Distributorspaketet samt den arliga fornyelse- och materialavgiften. Produktkop &r frivilliga.

Ansokan per telefon. Ett tillfalligt Distributorsskap skapas for de Distributorsavtal som behandlas per telefon, tills Féretaget
har mottagit det fullstandigt ifyllda Avtalet. Detta tillfalliga Distributérsskap omfattar alla villkor och bestammelser i Avtalet
och innebér att arbetssékanden, under tiden originaldokumentationen emottas och behandlas, far bestalla Produkter under
trettio (30) dagar. Om den arbetssokande underlater att skicka in ett undertecknat Distributérsavtal i original eller en faxad
kopia av det inom trettio (30) dagar, kan det tillfalliga Distributorsskapet komma att upphévas.

Verksamhetsformer. Om arbetssékanden har en egen verksamhet, maste originalsignaturen pa Distributérsavtalet
tillhéra en person som har firmabehérighet . Arbetssokande maste ocksa bifoga med Distributdrsavtalet foljande: (i) ett
Organisationsnummer for verksamheten och (ii) en Blankett som redogér for Gemensamt intresse, vilken maste inkludera
en underskrift och ett Organisationsnummer eller annat personligt identifieringsnummer for varje Person som har ett
Gemensamt intresse i verksamheten. For att kunna verifiera en verksamhetsform, parter med Gemensamt intresse samt
behoriga undertecknare, kan Foretaget nar som helst begara att arbetssokanden skickar in en kopia av registreringsbevis,
bolagsavtal eller annan dokumentation.

Person- eller organisationsnummer. P& grund av skatterapportering (ndr detta kréavs) och identifieringsskal (nar detta tillats
enligt lag), kraver Foretaget att arbetssékanden uppger sitt person- eller organisationsnummer. Om detta inte gors kan
Ansdkan avvisas eller Distributorsskapet upphavas.

Felaktig information. Om Foretaget anser att Distributorsavtalet eller Blanketten som redogor for Gemensamt intresse
innehaller felaktig eller falsk information, kan Féretaget med omedelbar verkan upphéava Distributorsskapet eller forklara
Distributorsavtalet ogiltigt fran dess startdatum. Det &r dessutom Distributérens skyldighet att till Foretaget regelbundet
rapportera eventuella férdndringar som kan paverka riktigheten i Avtalet.

Andrad adress: Om en Distributdr dndrar bosattningsland, maste Distributoren skicka till Foretaget: (i) ett Distributorsavtal
for det nya bosattningslandet (dar rutan fér "ANDRING” hdgst upp skall vara avbockad), (i) en undertecknad och daterad
underrattelsebegaran, (iii] giltig officiell bevisdokumentation som bekréftar den nya folkbokféringen (t.ex. en kopia av
korkortet, passet etc), samt (iv) ett hundra dollar (100 USD eller motsvarande lokal valuta) fér behandlingsavgiften.
Distributoren ansvarar for att sakerstalla att alla villkor och bestammelser Avtalet efterfoljs, inklusive de som galler specifikt
for det nya bosattningslandet.

Loptid. Avtalet galler under ett (1) &r fran Registreringsdatumet. Varje paféljande ar kan Avtalet férnyas genom betalning
av fornyelse- och materail. Denna avgift maste betalas av Distributéren vid Avtalets arliga Registreringsdatum da
Distributorsskapet ska férnyas. Syftet med denna avgift &r att stédja Distributorerna genom att tillhandahalla dem material
och information om Féretagets Produkter, program, Policyer och Procedurer, samt 6vrig relaterad information.

1. Distributéren godkanner uttryckligen att Foretaget inkasserar den arliga fornyelse- och matarialavgiften med hjélp av
tillgangliga betalningsmetoder, inklusive debitering av Distributdrens registrerade kreditkort eller genom att inte utbetala
Provisioner.



2. En Distributor forlorar sina Distributorsrattigheter och samtycker att dennes Distributorsskap kan konverteras
till en Kund under den nuvarande Sponsoren, kan forlora sin Downline-organisation samt forlora ratten att delta i
Kompensationsplanen, om den arliga férnyelse- och materialavgiften inte ar betald vid fornyelsedatumet.

J. lcke-exklusivt distrikt. Bemyndigandet av en Distributor att kunna utdva sina Distributdrsrattigheter och sitt Distributorsskap
harmed inkluderar inte ett beviljande av en exklusiv franchising eller distrikt till en Distributor, inte heller har en Distributor
ratt att lagga fram sadana krav.

Avsnitt 2 Disktributorens skyldigheter samt hur man skater ett Distributorsskap
A. Uppfyllande. En Distributor ska alltid efterfélja samtiga villkor och bestammelser i Avtalet.

B. Oberoende entreprendrer. En Distributor ar en oberoende entreprendr och ansvarig fér sina egna verksamhetskostnader,
beslut och atgarder.

1. Distributéren far inte representera sig som Féretagets ombud, anstéllda, partner eller samarbetspartner. Distributdren
far inte gora inkdp eller utfora nagra transaktioner i Féretagets namn.

2. Distributdrens arbetstimmar, verksamhetsutgifter och affarsplaner styrs inte av Foretaget. Distributéren far inte géra
nagra skriftliga eller muntliga uttalanden som antyder eller pastar ndgot annat.

3. En Distributor &r helt ansvarig for alla muntliga och/eller skriftliga uttalanden som gérs gallande Produkter, tjanster
och Kompensationsplanen som inte uttryckligen finns i officiella Foretagsmaterial och Distributdren godkanner att
halla Foretaget skadeslost gentemot ansprak, skador eller andra utgifter, inklusive advokatarvoden, som harror fran
representationer eller dtgarder utfardade av Distributéren som ligger utanfor Avtalets omfang. Bestimmelserna i detta
Avsnitt galler dven da Avtalet har upphavts.

C. Uppfyllande av lagar. Distributdren maste i sin Distributorsverksamhet, f6lja alla gallande nationella och lokala lagar,
bestammelser och férordningar. Distributéren far inte bryta mot lagarna om orattvis konkurrens eller felaktigt affarsutévande,
inklusive de lagar som forbjuder annonsering, saljerbjudanden eller forsaljning av Produkter till ett lagre pris an
Grossistpriset for Produkterna.

D. Erbjudanden. Vid marknadsféring av Produkter far Distributoren inte erbjuda eller gora reklam for planer, incitament,
mojligheter eller icke-godkanda Saljverktyg som inte tillhor Foretaget.

E. Marknadsféring av Konkurrerande Produkter. En Distribut6r har under avtalstiden inte tilldtelse att marknadsfora eller salja
icke Foretagsagda at- eller drickbara och andra aktuella produkter till godkanda l&nder, vilka innehaller xantoner eller andra
amnen som, helt eller delvis erhallits fran L. Garcinia mangostanas frukt eller planta.

F. Icke-Konkurrens. Enligt innehallet i detta avsnitt, har en Distributor under avtalstiden inte tillatelse att direkt eller indirekt
agera som en oberoende Distributér, anstalld, tjansteman eller konsult for eller pa uppdrag av ett konkurrerande foretag.
Foretaget kan komma att bortse fran denna bestdmmelse for varje enskild Distributor, ifall Distributéren ifrdga kan ge
Foretaget tillrdckliga bevis for att (i) Distributdren, innan han/hon blev Distributor for Féretaget, agerade som en oberoende
Distributor, anstalld, tjansteman eller konsult for eller pd uppdrag av ett konkurrerande foretag, eller (ii) att Distributéren,
innan denna policy tradde i kraft, agerade som en oberoende Distributdr, anstalld, tjansteman eller konsult for eller
pa uppdrag av ett konkurrerande féretag, dock under férutsattning att Distributoren maste forse foretaget en skriftlig
underrattelse om sadant faktum inom sextio (60) dagar fran denna policys gallande datum, for att vara berattigad till att denna
bestammelse ska kunna upphévas.

G. ,&terfb'rs'él'ning Att nd framgang som Distributor kraver tid, anstrangning och engagemang. Det finns inga garantier for
provision, utan enbart beloningar som ar baserade pa produktivitet. En framgangsrik Distributérsverksamhet kraver
regelbunden och upprepad Aterforsal jning av Produkter. Aterforsaljmng genom Dlstrlbutorens Downline-organisation bidrar
ocksa till framgéngen i Distributorsverksamheten. Foretaget rekommenderar en Aterforsaljnlng till minst tva Kunder per
manad Distributoren skall fora journal dver Aterforsal jningen under minst fyra ar och uppfyllelse av Foretagets krav gallande
Aterférsalj jning Gvervakas slumpmassigt av Foretaget. Varje Produkt som kops av Icke-Distributorer eller Kunder, stams
automatiskt av varje manad mot Aterforsa ljningskraven.

H. Negativa uttalanden. Distributoren far inte géra nagra nedséttande, missvisande, felaktiga eller orattvisa uttalanden,
framstéllningar, pastdenden eller jamforelser avseende:

1. Foretaget, dess Produkter, dess kommersiella aktiviteter eller dess Distributdrer; eller

2. Andra foretag, inklusive konkurrenter, deras tjanster, Produkter eller kommersiella aktiviteter.



Oetiska aktiviteter. Distributoren maste alltid uppfora sig etiskt och professionellt i sin Distributorsverksamhet. En Distributor
far inte, och far heller inte tilldta Distributorer i sin Downline-organisation att &gna sig at oetiska aktiviteter.

Exempel péa oetiska aktiviteter innefattar, men &r inte begransade till féljande:

1.

2.

10.

11.

12.

13.

14.

Starta forsaljning av Produkten inom Detaljhandeln;

Anvanda en annan Distributors kreditkort utan uttryckligt skriftligt godkannande;

Obehdrig anvandning av Foretagets konfidentiella information;

Korsrekrytering inom Foretaget (inklusive hjalpa till och medverka till ndgon annans korsrekrytering);
Korsrekrytering inom downline (inklusive hjilpa en annan Distributérs korsrekrytering);

Skriva checkar utan tackning till Foretaget eller annan Distributor;

Komma med icke godkanda uttalanden om produkten;

Gora uttalanden gallande inkomster inom Distributorsverksamheten, vilka inte overensstammer med bestammelserna i
dessa Policyer och Procedurer;

Gora felaktiga uttalanden eller oriktiga framstallningar, inklusive men inte begransat till: osanna eller missvisande
framstallningar eller forsaljningserbjudanden avseende kvalitet, tillganglighet, grad, pris, betalningsvillkor, ratt till
aterbetalning, garantier eller produkternas prestanda.

Personligt uppférande som misskrediterar Foretaget och/eller dess Distributorer;

Bryta mot de lagar och foreskrifter som galler for Distributorsverksamheten;

Inte uppfylla sina skyldigheter som Sponsor

Bryta mot den Etiska koden, eller

Bryta mot Avtalet.

Korsrekrytering. Distributoren har inte ratt att syssla med Korsrekrytering.

Korsrekrytering inom Foretaget.

1.

Distributéren har inte tillatelse att under Avtalstiden och under ett (1) &r efter att Avtalet upphavts, rekrytera en annan
Distributor, forutom Distributorens narmaste familjemedlemmar. Distributoren garanterar och samtycker till att
rekrytering utgor en obefogad och orimlig konflikt med den kontraktsmassiga relationen mellan Féretaget och dess
Distributorer, samt forskingring av Foretagets egendom och affarshemligheter. Distributéren garanterar och godkanner
vidare att varje brott mot denna regel kommer att orsaka Foretaget omedelbar och irreparabel skada, samt att Foretaget
skall vara berattigat till, utover andra eventuella ersattningar som kan finnas tillgangliga, omedelbar, temporar,
prelimindr och permanent foreskriven induktiv skadeersattning utan sakehet och att sddan injuktiv skadeersattning

kan forskrida efter uppsagningstiden av denna begrénsning i upp till ett (1) &r frdn datumet for senaste dvertradelse

av denna bestammelse. Vad galler foregaende, kan féretaget upphdva denna bestammelse for att omfatta alla delar av
rekryteringen om den krankande Distributoren kan ge Foretaget tillrackliga bevis for att Foretaget ska kunna bedoma
att den krankande Distributoren kant den rekryterade Distributoren innan den krankande Distributoren anmalt sig som
Distributor till Féretaget och inte har ndgon anknytning till Féretaget. Bestammelserna i detta avsnitt ska galla aven efter
uppsdgningen av kontraktet. Ingenting harmed upphaver nagra andra rattigheter och ersattningar som Foretaget kan

ha gallande anvandningen av dess konfidentiella information eller nédgra andra kontraktsbrott.information eller andra
krankningar av kontraktet.

Distributéren samtycker till att visas i, refereras till, eller att tilll3ta att ha sitt namn eller liknande for att kunna visas
eller hanvisas till i ndgot marknadsféringssammanhang, rekrytering eller i varvningsmaterial for ett annat direkt
Forsaljningforetag, anses vara korsrekrytering for Foretaget.

Att l6sa dispyter. Distributoren maste utfora all aktivitet i Foretagets basta intresse. Sponsorer ska gora sitt basta for att losa
dispyter mellan sina Downline-organisationer. Eventuella personliga dispyter mellan Distributérer maste l6sas snabbt, privat
och vara i Foretagets basta intresse.

Inga krav pa en unik relation. Ingen Distributdr har ingen ratt att havda eller antyda att de har en unik relation till, fordelar
med, eller dtkomst till Foretagets ledning eller anstéllda, som andra Distributérer inte har.



Skadligt uppforande. Ifall Foretaget anser att en Distributors uppforande eller ndgon i dennes Distributérsskaps uppférande
anses vara krankande, stérande eller skadligt for Foretaget eller andra Distributérer, kan Foretaget vidta lampliga atgarder
mot Distributéren och Distributorsskapet enligt vad som vidare anges i Avsnitt 8.

Ingen tilltro. En Distributér kan inte férlita sig pa att Foretaget ska tillhandahalla juridiska, skatteméassiga, finansiella eller
andra professionella rad, och Distributéren kan heller inte lita pd ndgot sadant ré&d ifall det anda skulle ges.

Serviceavgifter. Foretaget erbjuder ett stort antal gratistjanster till sina Distributorer. Distributérer framfor emellertid da

och da férfrdgningar som kraver extra tid och arbete. Sadana forfragningar kan till exempel innefatta kopior av kvitton,
dokumentation, detaljerad information om Provision som maste ridknas ut eller sokas efter, research, instruktioner angaende
bankarenden, anhéllan om sparrning av betalningar osv. Dessa och andra specialférfragningar star till Distributérens
forfogande till en avgift pa fyrtio (40) USD eller motsvarande lokal valuta per timme, plus faktiska kostnader, med en
minimiavgift pa fyrtio (40) USD, eller motsvarande lokal valuta, per férfragan. | denna avgift ingdr bankavgifter, utgifter for
fotokopiering, arvoden osv.

Forsakring. Foretaget har tagit ut en affarsmassigt sett rimlig skadestdndsforsakring angdende produktansvar. Foretaget
delar emellertid inte ut kopior av detta forsakringsbrev och avslojar heller inte forsakringens storlek. Eftersom lagen skiljer
sig beroende pa jurisdiktion uppmanar Foretaget sina Distributérer att rédfraga advokat angédende omfattningen av eget
juridiskt ansvar nar det galler oberoende affarsverksamheter.

Konfidentialitet Vid undertecknandet av Distributorsavtalet, samtycker Distributoren till att uppratthalla konfidentialiteten
gallande Konfidentiell Information och alla andra handelshemligheter och all patentskyddad information. Detta
konfidentialitetskrav kan inte upphavas och &r permanent, samt fortskrider efter Avtalets upphorande och &r foremal for
rattsliga atgarder genom alédggande av erséttning av kostnader och utgifter som kan dsamkas. All konfidentiell Information
overfors till, eller tillats insamlas genom Distributorer under strikt konfidentialitet pd en behdver-kdnna-till-grund, for att
anvandas endast i Distributérsverksamheten. Distributérer maste anstranga sig till sitt yttersta att halla sddan information
konfidentiell och inte avlsdja ndgon sadan information till ndgon tredje part, varken direkt eller indirekt. Distributorerna
far inte anvanda nadgon Konfidentiell Information eller ndgon information som erhallits drigenom fér att konkurrera med
Féretaget eller for ndgot annat syfte, férutom att marknadsféra Féretagets program samt dess produkter och tjanster.
Distributéren innehar inte ndgot agarskapsintresse i nagon Konfidentiell Information eller ndgon annan information

som erhallits darigenom, inklusive kontakt- och profilinformation av Downline-organisationer, eller andra Distributorers
kontaktinformation som insamlats i samband med Distributorsverksamheten, samt att denna inte har ratt att salja, sprida,
eller tillhandahalla tredje parter denna information. Distributoren &r inférstddd med och samtycker till att Konfidentiell
Information som Distributéren erhallit, vilken relaterar till Downline-organisationers profiler och rapporter eller annan
Distributorsinformation som insamlats i samband med Distributérsverksamheten, inklusive all information som erhallits
darigenom, ska anses vara Foretagets handelshemligheter.

Sekretess for Distributorsinformation. All information som Sokanden ger i DistributorsAvtalet anvands endast for att utvardera
DistributorsAvtalet och for aktiviteter relaterade till Distributérens verksamhet. Distributéren tilldter Foretaget att, efter
Foretagets eget gottfinnande, delge dennes kontaktinformation till Distributérens Upline och till Distributérens Downline-
organisation tre (3) nivaer nedat, eller till de Distributérer for vilka Distributéren ar ndrmaste Upline "Premier” (vilket
definieras i Kompensationsplanen). Kontaktinformationen far endast anvandas fér Distributorsverksamheten.

Anvandning av Konfidentiell information. Foretagets Distributor kan forvarva Konfidentiell information under avtalstiden
harmed, t.ex. for forsaljning av Distributionsverktyg eller varor til Foretagets Distributorer, inklusive de som ar
korsrekryterade till Distributoren. Séledes, oavsett var den Konfidentiella informationen harstammar ifrén, ar Distributéren
inforstddd med och godkanner att:

1. Konfidentiell information tillhandahalls Distributéren under en begransad tid och &r exklusiv, for att denne ska kunna
utbilda, stddja och hjalpa dennes Downline-organisation for att vidare endast framja Distributorsverksamheten;

2. Han eller hon inte far avsloja Konfidentiell information till ndgon tredje part direkt eller indirekt (inklusive till andra
Distributérer). Att géra detta anses vara missbruk, otillatet utnyttjande och ett Kontraktsbrott;

3. Informationen ar av sddan karaktar att den anses vara unik och spridning av den kan orsaka irreparabel skada for
Foretaget. Foretaget ar darfor berattigat till omedelbar, temporar, preliminar och permanent ersattning, utover de andra
ersattningar som galler enligt lagen, for att forhindra eller kompensera for eventuella vertradelser mot denna policy;

4. Han eller hon inte kommer att anvanda informationen for att konkurrera med Foretaget direkt eller indirekt och felaktig
anvandning kommer att leda till uppsdgning av Avtalet)

5. Han eller hon kan komma att kravas att underteckna ett avtal att ej avsldja denna information, innan denne kan erhalla
Konfidentiell Information fran Foretaget, eller innan han/hon pabarjar vissa aktiviteter som kan tillta Distributoren att
kunna krava att erhalla Konfidentiell Information



6. Vid upphorandet, icke-fornyande eller upphavande av Avtalet, maste han eller hon sluta anvanda sadan Konfidentiell
Information och forstora eller omedelbart returnera till Foretaget all Konfidell Information som hon eller han har i sin
ago. Bestammelserna i Avsnitt 2.R, 2.5, och 2.T, galler aven efter Avtalets upphorande

U. Underrattelse om rattsliga atgérder. Distributoren ska omedelbart meddela Foretagets juridiska avdelning skriftligt angédende
potentiella eller faktiska rattsliga ansprak frén tredje part mot Distributéren som har uppkommit fran, eller i samband med,
Distributérsverksamheten eller Downline-organisationen vilka kan paverka Foretaget negativt. Efter att ha underrattat
Distributéren har Foretaget ratt att vidta alla nodvandiga atgarder for att skydda sig, daribland ta kontrollen vid eventuella
rattegdngar eller avgéranden av de rattsliga ansprdken. Om Féretaget vidtar atgérder i drendet ska Distributoren inte ingripa
eller delta i arendet.

V. Godkdnnande fér anvandning av foto, ljud eller videobild och/eller rekommendationer.

1. Foretaget far fotografera eller géra ljud- och videoinspelningar, samt inhdmta skriftliga eller muntliga uttalanden av en
Distributor vid Foretagsevenemang eller begéra detta direkt fran en Distributér. Distributéren godkanner och beviljar
Foretaget den absoluta och odterkalleliga ratten att anvanda, dteranvanda, sanda, reprisera, publicera eller ompublicera
sadant foto, ljud, video eller rekommendation, helt eller delvis, individuellt eller i samband med andra foton eller videor,
eller andra rekommendationer, i aktuellt eller framtida medium och oavsett skal, inklusive (men inte begrénsat till)
marknadsforing, annonsering, reklam och/eller publicitet; samt att upphovsrattsskydda s&dant foto och/eller video i
original eller som ompublicering i Foretagets namn eller i annat namn. Oberoende av eventuella andra avtal eller kontrakt
som Distributéren kan ha med annan fysisk eller juridisk person, godkanner Distributoren att all anvandning av Foretaget
som anges i detta Avsnitt ska vara royaltyfri, ar arbete som utférts och &r inte féremal for andra ansprak. Distributoren
godkanner att halla Foretaget skadeslost mot eventuella ansprak frén annan part som harrér fran Féretagets anvandning
av de rattigheter som beviljas hari. Distributoren bekraftar att informationen som han eller hon eventuellt ger som
rekommendation, eller som visas pa ett foto, pa video eller som ljud ar sant och korrekt savitt han eller hon vet.
Distributéren avstar fran alla rattigheter han eller hon kan ha att kontrollera eller godk&nna fardig(a) eller halvfardig(a)
produkt(er], annonstext, utskrift, inspelning, fotografi eller video som kan komma att anvéndas i samband med denna,
eller annan anvandning som kan komma i frdga.

2. Distributéren samtycker till att foton, ljud- eller videoupptagningar gjorda av Distributéren eller ndgon tredje part pd
ndgot av Féretagets tillstallningar eller under aktiviteter, inte far anvdndas av Distributoren eller ndgon annan tredje part
for att marknadsféra ndgon verksamhet, férutom Distributorsverksamheten.

W. Bedriva Distributérsverksamhet internationellt. Distributoren har ratt att arbeta i ett Godkant land dar Distributéren pd ett
lagligt satt kan bedriva Distributorsverksamhet. Det ar Distributorens ansvar att i sin Distributérsverksamhet i Godkant land
folja alla nationella och lokala lagar, bestammelser och forordningar
1. Foretaget kan utse vissa lander for en férlanseringsperiod i vilken Distributorer ocksa kan bedriva

Distributrsverksamhet. Foretaget kan formellt offentliggora en forlanseringsperiod minst trettio (30) dagar innan den
officiella starten.

2. En Distributor har ingen befogenhet och far inte bedriva Distributérsverksamhet (forutom det som tillats hari), inte
heller introducera eller etablera Foretagets verksamhet eller produkt i ett icke-Godkant land eller i annat land som
inte &r foremal for en forlanseringsperiod offentliggjord av Féretaget. Detta innefattar men &r inte begransat till:
eventuella forsok att skaffa godkannande for Produkter eller affarsmetoder; registrera eller reservera Foretagets
namn, varumarken, varunamn eller Internet-domannamn; eller etablera ndgon slags affarsméassig eller statskontakt a
Foretagets vagnar.

3. Fore en offentliggjord férlanseringsperiod ar Distributorsverksamhet i ett o6ppnat land strangt begransad till foljande:
Distributérer far endast dela ut visitkort och delta i mindre méten som totalt inte dverstiger tta (8) personer vilka
personligen kanner Distributoren eller Distributorens kontakter.

Avsnitt 3 Sponsring

A. Sponsring. For att agera som sponsor, maste Distributéren uppfylla alla krav och acceptera alla ataganden som beskrivs i
Avtalet. Personer som vill bli Distributorer kan hanvisas som Sokande till Féretaget av en ponsor. Endast Sokanden som bor i
Godkanda lander eller i de lander som har en forlanseringsperiod kan bli Sponsrade.

B. Placering. Sa snart en Sokandes Distributorsavtal godkants av Foretaget placeras den nya Distributdren i sponsorns

Downline-organisation. En sponsor kan placera den nya Distributéren i sin Frontline eller pa nagot annat stélle i sin Downline-
organisation. En sponsor far inte placera en ny Distributor utanfér sin Downline-organisation. Om sa sker, behaller Foretaget
ratten att gora justeringar i organisationen sa att korrekt utbetalning sker samt sakerstalla att alla linjer &r fullstandiga.



Utbildning och stod. En sponsor ska:

1. gora skéliga anstrangningar att sékerstalla att alla Distributérer i hans eller hennes Downline-organisation forstar
villkoren i Avtalet och alla tillampliga nationella och lokala lagar;

2. tillhandahalla regelbunden utbildning och seriost stod for utvecklingen av Downline-organisationens verksamhet och
forsaljning av Produkter.

3. tillhandahalla seriés utbildning och instruktioner sa att forsaljning av produkten och mojlighetsmoten som genomférs av
Distributorer i hans eller hennes Downline-organisation, utfors i enlighet med Avtalet och enligt tillampliga nationella och
lokala lagar;

4. gevagledning och uppmuntran till Distributorer i hans eller hennes Downline-organisation; och

5. gora affarsmassigt skiliga anstrangningar att privat losa konflikter som uppstar i hans eller hennes Downlineorganisation

Avsnitt 4 Byten och overforingar av Sponsor/Placering, Gemensamma Intressen

A

Byten av Sponsor och Placering. En Distributér kan ansoka om sponsor- och/eller Placeringsbyte for sig sjélv eller en
personligt Sponsrad Distributér, med forbehall for begransningarna som faststélls nedan. En Distributor far dock bara géra
ett sponsorbyte och ett Placeringsbyte, vilket faststélls h&ri, och de bada andringarna &r slutgiltiga. Eftersom Downline-
organisationernas integritet maste uppratthallas, &r det méjligt att ett visst sponsor-/Placeringsbyte inte &r genomforbart.
Déarfor har Foretaget fullstandig diskretion att tillata eller icke tillata andra féreslagna byten.

1. En avgift pa trettiofem dollar (35 USD), eller motsvarande i lokal valuta, debiteras for varje begaran om Sponsor-/
Placeringsbyte som skickas. Avgiften debiteras dven om begaran avslas av Foretaget. Blankett for begdran om byte
maste fyllas i och tas emot av Foretaget senast kl 17:00 dag 20 i manaden. Anstékningar som inkommit efter denna
deadline kommer att handlaggas féljande manad. En rabatterad avgift pa tjugofem dollar (25 USD), eller motsvarande i
lokal valuta, tas ut for alla Sponsor-/Placeringsbyten som skickas och mottas av Féretaget senast kl. 17.00 dag 15 i varje
manad.

2. Ettaktuellt och korrekt Distributorsavtal samt Blankett som redogdr for Gemensamt intresse, om sa &r tillampligt, maste
finnas registrerade for alla Distributorer som begar ett Sponsor-/Placeringsbyte.

Bytesprocess for Placering. Ett Distributorskap kan flyttas till en ny position inom Downline-organisationen for
Distributorskapets ndrmaste Placering om skriftligt godk&nnande erhalls fran den ursprungliga Sponsorn samt av
Distributoren sjalv, forutsatt att

1. bytet sker inom nittio (90) dagar efter registreringsdatumet,

2. bytet artre (3) nivder eller farre under dess aktuella Placering; och

3. Distributérens Downline-organisation inte har passerat 2 500 USD i manatlig Gruppvolym (sa@ som termen definieras i
Kompensationsplanen).

Uppflyttning. Ett Distributérskap kan flyttas till en ny Placering Upline forutsatt att man erhaller skriftligt godk&nnande fran
varje Distributorskap som man avancerar ovanfér med avseende pa Placering. P4 samma satt kan ett Distributorskap flyttas
Upline till en ny sponsor, forutsatt att man erhaller skriftligt godk&nnande fran varje Distributérskap som man avancerar
ovanfor med avseende pa sponsorskap.

Bytesprocess for sponsor. Ett Distributorskap kan flyttas till en ny sponsor inom den ursprungliga sponsorns
Downlineorganisation om Distributéren erhaller skriftligt godk&nnande fran den ursprungliga sponsorn, forutsatt att:

1. Bytet sker inom sex (6) manader fran Registreringsdatumet; och
2. Distributéren inte har uppnatt Titeln 20 K.

Forsaljning eller Overforing av Distributdrskap. En forsaljning, uppdrag eller dverféring av Distributérskap sker nar en
Distributor saljer, ger i uppdrag eller verfor dganderatt eller kontroll av ett Distributorskap till en annan Person. (Om en
medlem, styrelsemedlem, arbetsledare, aktiedgare, partner, chef eller liknande position eller titel, saljer, tecknar eller
overlater en kontrollerande eller ett Gvervagande intresse i Distributorsverksamheten, vilket har ett Gemensamt Intresse
for Distributorsskapet i sddan forsaljning, teckning eller 6verlatelse vad det galler dessa bestammelserna hari). Forbehaller
Foretaget sig ratten att i dess enskildhet, godkanna eller ej godkanna den foreslagna férsaljningen, tecknandet eller
overlatelsen av ett Distributérsskapet. Forsaljningen, tecknandet eller Gverlatelsen av ett Distributorsskap kan endast ske, vid
forsaljningstidpunkten, tecknandet eller 6verlatelsen, att Distributdrsskapet ar i gott skick i enlighet med bestdammelserna

i Avsnitt 9.E hdrmed. Vid forséljning, tecknande eller dverlatelse, kommer den Distributér som 6verlatit, att behalla samma
Downlineorganisation och samma Rang/Titel som denne hade innan den godkanda overlatelsen. Ett Distributorsskap kan
inte tecknas eller dverlatas (d.v.s, som en gdva) utan Foretagets skriftliga forgodkdannande. All forséljning, teckning eller
overlatelse av ett Distributorsskap ar foremal for bestammelerna i Avsnitt 4.E och Avsnitt 4.F, 4.G, 4.H och 4.1 nedan.



F. Ratt att refusera Overforingar av Distributorskap ar underkastade en RFR (Right of First Refusal] for Féretaget, foljt aven RFR
for en Kvalificerad Direkt Upline..

1. Om en Distributér far ett Bona Fide-erbjudande att kopa sina Distributérsrattigheter, ska Distributéren forst erbjuda att
salja Distributorskapet till Foretaget enligt samma villkor som i Bone Fide-erbjudandet. Distributoren ska skicka Bona
Fide-erbjudandet skriftligt till Féretaget och Féretaget har d& femton (15) arbetsdagar pa sig att acceptera erbjudandet.
Ett legitimt erbjudande kan innehalla, men &r inte begrénsat till, kontanter eller sdkerheter som deponeras pa ett konto,
bevis pé ett ldnedtagande och andra konkreta steg som vidtagits i enda syfte att kopa s&dana Distributérskapet.

2. Om Foretaget underlater att utéva sin RFR inom de femton (15) dagarna, ska Distributéren lamna samma erbjudande
till sin Kvalificerade Direkta Upline enligt samma villkor som de som ingar i Bone Fide-erbjudandet. Féretaget ska
presentera Bona Fide-erbjudandet genom att skicka ett skriftligt meddelande om detsamma till Distributorens
Kvalificerade Direkta Upline. Den Kvalificerade Direkta Uplinen ska ha tio (10) arbetsdagar pa sig for att acceptera eller
awvisa erbjudandet. Om den Kvalificerade Direkta Uplinen accepterar erbjudandet maste han eller hon skicka ett skriftligt
meddelande till Foretaget vid accepterandet.

3. Om den Kvalificerade Direkta Uplinen inte utdvar sin RFR inom den utsatta tiden, kan Distributoren dverfora
Distributorskapet till tredje part enligt samma villkor som ingar i Bona Fide-erbjudandet, dock férutsatt att Distributéren
uppfyller alla andra éverféringsvillkor som beskrivs i detta Avsnitt och som kan faststéllas fréan tid till annan av Foretaget.

4. RFR ska galla vid varje nytt Bona Fide-erbjudande till tredje part som mottas av Distributoren.

5. Fdljande omstandigheter ar inte underkastade RFR-kraven i Avsnitt 4F ovan. Dock kraver varje fall att ett andrat
Distributorsavtal och en andrad Blankett som redogor for Gemensamt intresse registreras hos Foretaget.

a. N&rnamnet pa en person som har ett Gemensamt intresse i Distributérskapet laggs till i Distributorsavtalet (t.ex. en
hustru som lagger till sin make).

b. N&r namnet pa en person som inte ldngre har Gemensamt intresse i Distributérskapet avldgsnas fran
Distributorsavtalet (t.ex. en minoritetsmedlem som avlagsnas frén ett aktiebolag, eller en aktiedgare som inte har
styrande &garandel séljer hela sin del i ett bolag).

c.  Nar Distributoren ar en individ och overfor sitt agande till en juridisk person dar endast den Distributoren har
Gemensamt intresse (t.ex. en man och hustru startar ett aktiebolag med begransad ansvarighet for att skota
Distributérskapet och de ar de enda medlemmarna/cheferna).

G. Begransningari Forsiljning och Overféring
1. En befintlig Distributor far inte képa ett annat Distributérskap.

2. En Distributor som saljer eller éverfor sitt Distributérskap kan inte ansdka pa nytt om att bli Distributér under en annan
sponsor forran efter en period pa minst sex (6) manader efter det att Foretaget har godként férsaljningen.

3. Enperson far inte gd samman med eller forvarva ett intresse i ett redan befintligt Distributérskap om personen har varit
engagerad i Distributérsverksamhet under de senaste tva (2) &ren.

4. Om en Distributor overfor sitt Distributorskap till den Kvalificerade Direkta Uplinen, kommer Distributorskapet
att sammanslas i den Kvalificerade Direkta Uplinens befintliga Distributérskap i enlighet med Distributérskapets
overforingsprocedurer.

5. Om en Distributor saljer eller overlater hans eller hennes Distributorsskap och, inom ett &r fran forsaljningsdatumet
han eller hon registrerar sig, bérjar arbeta for ett annan multinivd-marknadsféretag som jobbar med direktforsaljning,
skall sadant beteende anses vara ett Avtalsbrott och Foretaget forbehaller sig ratten att upphava sadant éverlatet
Distributorsskap i enlighet med upphavandebstammelserna i detta Avtal. Denna bestammelse ska galla aven nar Avtalet
upphavts.

H. Forfarande, Ytterligare hanteringskrav innefattar:
1. Den Distributér som séljer/6verfér maste antingen tillhandahalla eller ha registrerat ett aktuellt och korrekt
Distributorsavtal och en Blankett som redogor for Gemensamt intresse for alla Affarsdrivande fysiska eller juridiska

personer som begart dverforingen.

2. Specifik dokumentation finns pa Foretagets webbplats och méaste skickas in for att genomféra en forsaljning eller
overforing av ett Distributorskap.
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3. Enansokan om en forsaljning eller éverforing maste tas emot av Avdelningen fér Distributorsutbildning och
forhallningsregler den 20:e i m&naden for att andringen ska trada i kraft under angiven ménad.

4. Begéaran som tas emot efter den 20:e kommer att handlaggas foljande ménad.
5.  Enavgift p& 100 USD eller motsvarande lokal valuta kommer att debiteras varje begaran.
6. VYtterligare 35 USD kan komma att debiteras om en ansokan ar ofullstandig, felaktig eller avslés.

Tolkning. Tolkningen av dessa Policyregler och forfaranden avseende forsaljning, uppdrag eller éverforing av ett
Distributérskap kommer att géras pa ett satt som tar hansyn till och ar i Féretagets bésta intresse. Foretaget forbehehaller sig
ratten att neka eventuell mottagare eller kdpare.

Andring av bosattningsland: Sammanslagning. Tva Distributérsskap kan sammansl3s in till ett enskilt Distributdrsskap, om
den ena personen ar en Sponsor till den andra personen. Alla sammanslagningar kan inte andras. For att sammanslagningen
ska trada i kraft, maste bada Distributorerna skicka ett andrat Distributérsavtal och erhalla foretagets skriftliga godk&nnande.

1. P&erkan av Distributérsskapet genom giftermal, skilsméassa eller dédsorsak

a. Giftermal. En make eller maka anses ha ett Gemensamt Intresse i ett Distributérsskap och alla av maken eller
makans handlingar och andringar, skall tillskrivas Distributéren. Om tva Distributérer inleder dktenskap, kan de
behalla deras Distributérsskap separat. Men alla andra Gemensamma Intressen kommer att galla for Avtalet for
b&da Distributorsskapen.

b. Skilsmassa. Nar ett gift par med dess individuella namn upptagna som Distributorer i Distributdrsavtalet som
separerade eller skilda, kommer Foretaget fortsattningvis att betala ut inkomst enligt Kompensationsplanen pé
samma satt som innan separationen eller skilsmassan, tills Féretaget har erhallit en juridisk bindande certifierad
kopia av skilsmassodekretet eller annan domstolsorder som tillhandahaller hur betalning ska ske och/eller
disposition av Avtalsrattigheterna. Vid dndring av dgarskap i enlighet med ett Domstolsbeslut, mdste den person som
kvarstar som Distributér, skicka in ett andrat Distributorsavtal. | ingen handelse kan ett Distributérsskap delas.

c. Dodsorsak eller arv. | handels av dédsfall av en Distributor, kommer Avtalet att 6verlatas till Distributérsskapets
juridiska eftertradare (som har ratt att godkannas enligt Avalalet) i enlighet med gallande lagar. Féretaget kréaver
att erhalla ett certifierat dédscertifikat (eller en l&karutlatelse) och ett certifierat testamete, domstolsbeslut, eller
annan l@mplig juridisk dokumentation. Eftertradaren maste skicka in ett &ndrat Distributérsavtal. Vid underrattelse
av overlatelse av agendom, forbehaller Foretaget sig ratten att géra utbetalningar till dédsboet fér den alidna
Distributéren. Om den juridiska eftertradaren dnskar att upphava kontot, maste ett skrifligt undertacknat uttalande
av begaran om upphavande skickas tillsammans med lampligt juridiskt dodsbevis. Om den juridiska eftertradaren till
Distributérsskapet redan ar en existerande Distributor, kommer Foretaget att tilldta flera Gemensamma Intressen via
arv for upp till sex (6] ménader, for vilken den existerande Distributoren efter den tidpunkten méaste ha salt eller pa
annat satt overlatit antingen den existerande eller det arvda Distributérsskapet.

Avsnitt 5 Ersattning

A

Forsaljningsintakter. Provision betalas ut till Distributorer som kvalificerar sig enligt Kompensationsplanen och som foljer
Avtalet. En Distributors framgang beror endast pa regelbunden och upprepad Aterfb’rséljning av Produkter och en regelbunden
och upprepad ,&terfb'rs'éljning av Downline-organisationen. Eftersom framgangen for en Distributdr till stor del beror pa
Distributorens personliga insats, kan Féretaget inte garantera nagon niva for vinst eller framgang, och inte heller nagon
specifik inkomst. En Distributor erhaller inte kompensation for sponsorskap eller rekrytering av andra Distributérer. Det enda
satt han eller hon kan tjana provision pa ar genom forsaljning av Produkter.

Betalning. Foretaget betalar Provision till kvalificerade Distributorer enligt produktbestallningar som: (i) erhalls av Foretaget
fore slutet av en Provisionsperiod och 2] ar helt betalda enligt tillamplig betalningsmetod.

1. Provision utbetalas i den den verksamhets namn som anges i DistributdrsAvtalet. Om ingen Affarsverksamhet finns
angiven, betalas Provisionen ut till det férsta personnamn som stér som Distributor i Avtalet.

2. UniLevel- och bonuspoolProvision betalas ut dag 20 i varje manad eller tidigare. Alla icke-online produktbestallningar
maste tas emot av Foretaget fore kl. 17.00 (MST) den sista arbetsdagen i manaden for att inga i den manadens UniLevel-
Provisionsberakning. Online-produktbestallningar maste tas emot av Foretaget fére 23:59 (MST) den sista dagen i
manaden for att ingd i den manadens UniLevel-Provisionsberékning.

3. PowerStart-Provision betalas ut fredagen efter veckans kvalificeringsperiod. Fér att en bestallning ska ingd i veckans
kvalificeringsperiod maste den goras mellan 12.00 pa mandagen och 23:59 féljande s6ndag.
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4. Om en Distributér misstanker att ett fel har uppstatt vid berdkning av Provision och/eller programkvalificering, maste felet
omedelbart rapporteras till Foretaget. Om sddana problem inte meddelas Foretaget skriftligt inom fyrtiofem (45) dagar
efter slutet pa en aktuell Provisionsperiod, kommer Distributdren inte att ha ndgon regressratt for det formodade felet.

Checkar som maste skrivas ut pa nytt. | handelse av att en Provisionscheck maste skrivas ut pa nytt fér en Distributor,
kommer Foretaget att debitera Distributoren en avgift pa 15 USD (eller motsvarande lokal valuta). Om ny check maste skrivas
ut pa grund av fel hos Foretaget, kommer ingen ytterligare avgift att utga.

Minimibelopp for checkar. Det minsta beloppet for Provisionsbetalning och bonuscheckar ar 10 USD. Provisioner och/eller
bonusar pd ett belopp som &r mindre &n 10 USD fér en betalningsperiod kommer att ackumuleras tills de &r lika med eller
hogre an 10 USD.

Returnerade eller oinlésta checkar. Foretaget stravar efter att sakerstalla att alla Distributérer far sina Provisionscheckar.
Men om en Provisionscheck har skickats till en Distributors senast kdnda adress och atersands pa grund av att Distributéren
har flyttat utan att uppge en eftersandningsadress, eller om checken returneras eller inte l6ses in av ndgot annat skil som
ligger utanfor Foretagets kontroll, kommer checken att makuleras och beloppet krediteras Distributorens konto 180 dagar
efter utfardat datum och Distributéren kommer att debiteras en behandlingsavgift pa femton dollar ($15 USD eller jambérdig
lokal valuta) och en avgift for bankavslut och slutbetalning pa tio dollar ($10 USD eller jambérdig lokal valuta). Darefter
kommer en manatlig underhallsavgift pa tio dollar ($10 USD eller jambérdig lokal valuta) att dras fran Distributérens konto.

Ingen manipulation. Att manipulera Kompensationsplanen &r inte tilldtet och kan medféra disciplindra atgarder. Manipulering
av Kompensationsplanen innefattar, men ar inte begransad till, en Distributor som koper, i avsikt att kvalificera sig for

olika Ranger eller Provisioner, stora mangder av produkten som inte saljs via direkt marknadsforing, gor bestallningar

i hans/hennes Downline-organisation samt alla andra atgarder som kan bryta mot statlig, federal eller utlandsk anti-
pyramidlagstiftning. Sddan manipulering kan, efter Foretagets eget gottfinnande, leda till installande av Provisioner och
uppsagning av Distributorskapet.

Avdrag och kvittning. Distributéren godkanner att Foretaget gor avdrag for avgifter fran Provisioner enligt vad som ar
tillampligt i enlighet med Avsnitt 6 hari eller enligt annat villkor i Avtalet. Eventuella avgifter kommer att debiteras efter
Foretagets eget gottfinnande.

Avsnitt 6 Bestalla Foretagprodukter

A

Inventering. Eftersom Foretaget inte har nagra specifika krav pa lagerhallning for sina Distribut6rer, maste Distributéren
anvanda sitt eget omddme vid definition av hur stort lager man behdver for att klara projekterad Aterforsaljning och personlig
anvandning.

Bestallning. Produkter kan bestéllas per telefon, post, fax, via Internet eller direkt pa Foretagets huvudkontor.

1. Faxade, postade eller personligt levererade bestéllningar maste skickas med en aktuell Prislista for Distributorer och en
komplett ifylld Best&llningsblankett. Foretagets produktpriser ar féremal for &ndringar i Foretagets egen diskretion.

2. Betalningen maste utgdras av hela beloppet for bestallningen och kan géras med de metoder som finns tillgéngliga
(bankvaxel, postanvisning, kreditkort, kontant, direktdebitering, elektronisk betalningséverféring (EFT) och/eller personlig
eller foretagscheck. Bankoverféring kan bara anvandas vid bestallning av stora Volymer.

3. Bestallningar maste betalas i forvédg fore leverans. Alla frakt- och handldggningskostnader baseras pa leveransadress
och mangd Produkter som bestallts.

4. Ejgodkand anvandning av en annan Persons kreditkort ar forbjuden.

5. En bestallning som gors per telefon anses inte vara gjord forran Foretagets Kundserviceagent givit Distributoren eller
Kunden ett bestallningsnummer.

Hamtplats. Om "hdmta pa plats”-service finns kan Distributéren hamta bestéllningen pa ett sddant lager. Foretaget levererar,
pa Distributorens bekostnad, den produkt som har markerats for att hamtas pa plats om produkten inte har hamtats av
Distributren inom nittio (90) arbetsdagar fran det utsatta ADP-datumet eller i slutet av kalendermanaden, beroende pa vilket
som infaller senast. Om produkten skickas till Distributéren fran lagret dar den skulle hamtas pa plats, kan Foretaget anvdnda
den betalningsmetod som finns registrerad for att inkassera fraktavgiften. Alternativt kan Féretaget i dess egna diskretion, (i)
dndra sadan bestéllning till en annan produktbestallning, inklusive, men ej begransat till, XanGo Goodness Meal Pack-produkt,
eller (ii) gora sd att Distributoren férverkar bestéllningen.

Restbestallningar. Om en bestalld produkt tillfalligt ar slut pa lagret, kommer Distributéren att fa ett “restbestallnings”-
meddelande med sin leverans. Restbestéllningar administreras forst nar lagret fyllts pa. Restbestallningsvolymen krediteras
den manad da betalningen for den ursprungliga bestallningen mottogs av Foretaget.



12

Elektronisk betalningséverforing (Electronic Funds Transfer = EFT). Denna betalningsmetod, som ocksa kallas ACH, kan vara

ett alternativ vid kop av Produkter och vid betalning av Provision till Distributorer i vissa Godkanda lander. Nar en Distributor
anger en EFT-metod for att kopa Produkter eller ta emot Provision, godkanner han eller hon att Foretaget elektroniskt
debiterar eller krediterar hans eller hennes bankkonto regelbundet for kop eller betalning, enligt lagarna i det Godkanda land
dar Distributoren bor.

1.

For att kunna bérja anvanda EFT som kop- eller betalningsmetod, maste Distributéren skicka de blanketter som kravs till
en av Foretagets Kundservicerepresentanter. Blanketterna ser olika ut i olika lander och finns p& XanGos webbplats under
respektive land. Det kan uppsta en viss fordrojning innan EFT trader i kraft.

EFT kan anvéndas for alla bestallningar (i en del Godkanda lander). Under de forsta nittio (90) dagarna kan bestallningar
via EFT hallas inne med upp till sju (7) arbetsdagar s& att betalning kan verifieras.

Om en Distributor anvander ett bankkonto som tillhr en annan person for EFT-inkop kravs ett skriftligt och attesterat
godkannande fran kontoinnehavaren. Underlatelse att erhalla korrekt godkannande utgor ett brott mot Avtalet.

F. Betalningsfel. Betalningar som inte har tillracklig tdckning eller som atersands utan att man har haft mojlighet att gora en
debitering, utgor ett brott mot Avtalet. Féretaget kommer att debitera en hanteringsavgift p& 20 USD eller motsvarande for alla
betalningar som inte har tackning. Foretaget forbehaller sig ratten att begransa en Distributérs betalningsmetod.

1.

Om det inte finns tillracklig tackning ar Distributoren ansvarig for alla bankavgifter samt Foretagets handlaggningsavgift.
Om EFT-metoden anvands, férstar Distributéren att om Féretagets forsta forsok att ta emot en EFT-betalning inte lyckas,
kan banken géra ett andra forsék inom tre (3) dagar. Distributérens bank kan komma att debitera en avgift for varje
misslyckat forsok. Om det inte finns tackning kan Foretaget vanta med att skicka produkten eller avbryta leveransen. Om
produkten redan har skickats forvantas Distributoren anvanda ett annat betalningssatt for produkten. Om betalningen inte
erhallits inom en rimlig tidsperiod, kan Féretaget ga vidare med inkassering, stoppa framtida leveranser och vidta andra
atgarder enligt Avtalet, inklusive innehalla Provisioner.

Eventuellt oinlost belopp kan dras frén Distributorens aktuella eller framtida Provisioner.

Distributoren ar inforstddd med att alla Personer i DistributdrsAvtalet, eller annan Person som har Gemensamt intresse i
Distributérskapet halls solidariskt ansvariga for utestdende belopp. Distributéren &r fullstdndigt inforstddd med att denna
solidariska betalningsskyldighet &sidosatter eventuella begrénsningar i betalningsskyldighet som annars kan finnas i
Distributorskapet eller for parter med Gemensamt intresse.

G. Automatiserat Leveransprogram (ADP)

1.

En Distributor kan valja att delta i det Automatiserade Leveransprogrammet (ADP). Ett Automatiskt Leveransprogram
kan pabdrjas nar som helst d& ADP-applikationen skickats in, eller med en skriftlig begaran till Foretaget vilken indikerar
den mangd Produkter som ska levereras varje manad och det betalningssatt som ska anvandas. Nar det Automatiserade
Leveransprogrammet infors vid registrering, fungerar DistributorsAvtalet som en bekraftelse for begaran. Ett ADP-konto
kommer att debiteras vid ett férutbestamt datum varje manad och produkten skickas vid ett forutbestamt datum darefter.
Distributéren kan erhalla fraktsedelsnummer fran Féretaget nar produkten har sénts. De utsatta datumen fér ADP-
processering, kontoavgifter, leverans- eller kontodndringar offentliggors pé& Féretagets mitt Xango kontor-webbsida och
kan andras av Foretaget med jamna mellanrum.

Under vinterménaderna kan Féretaget anvanda ett fraktprogram for kallt vader for vissa geografiska omraden. Detta
program ar utformat for att férhindra skada pa Produkter som utsétts for extrema vaderférhallanden i vissa omraden. Om
det anvands avstar Distributoren fran varje krav pd ersattning av Foretaget for férsenade leveranser.

En Distributér kan valja mellan tva (2) typer av ADP:

a. ADPireserv: Om "ADP i reserv” anvands och Distributéren gor bestallningar fére ett utsatt datum varje manad
(se de utsatta datumen for ADP p& Féretagets Mitt Xango Kontor-webbsida), och om volymen pa bestallningen/
bestallningarna ar densamma eller storre an for ADP den manaden, sd ersatter bestallningen/bestallningarna ADP
for den manaden. Bestallningar som gors efter att ADP har behandlats och alla bestéllningar som gors innan ADP
har behandlats dar Volymen inte &r densamma eller stérre &n Volymen for ADP for den manaden, kommer inte att
krediteras for ADP for den manaden eller annan paféljande ménad; eller

b. ADP utan villkor: Om en "ADP utan villkor” satts upp erhaller Distributoren ADP-bestallningen varje mdnad, oavsett
vilken volym som bestallts vid andra tillfallen under m&naden.
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4. Betalningar verifieras innan ADP-bestallningar behandlas. Om godkannande nekas kan Foretaget kontakta Distributoren
och anyo forséka fa godkdnnande. Om godkannande inte beviljats i slutet av manaden kommer bestallningen att betraktas
som “oexpedierad” och tas inte med i berakning och handlaggning av Provision. Foretaget halls inte ansvarig for
Volymnedgang pa grund av ej expedierade bestallningar.

5. For att andra eller sdga upp sitt ADP, maste Distributéren skicka en skriftlig begéran (inklusive datum, Distributérens
namn, personnummer eller organisationsnummer och godkand signatur for den Distributor vars information ska andras)
till Foretaget ett utsatt datum varje manad . Sddan begaran inkluderar, men &r ej begransad till, andring av antalet
Produkter, leveransadress, betalningsmetod etc. De utsatta datumen for ADP-kontoandringar offentliggors pé Féretagets
Mitt Xangokontor-webbsida och ar féremal for &ndringar av Foretaget.

6. Vid uppsagning av ADP, kan Distributoren returnera senaste leverans, forutsatt att leveransen inte ar aldre an nittio
(90) dagar och Distributéren foljer alla andra villkor i ,&terbetalningspolicyn (se Avsnitt 6.K]. Att helt enkelt skicka
tillbaka produkten eller vdgra ta emot leveransen &r inte tillrackligt fér att avbryta ADP. Distributéren maste skicka en
undertecknad begdran om uppsagning. Detta maste ske skriftligt via fax, post, personlig leverans, eller e-post med en
skannad signatur.

Sjuttioprocentsregeln. En Distributér intygar med varje ny produktbestallning att han eller hon har salt eller konsumerat
minst 70 % av alla Produkter som kopts i tidigare bestallningar. Varje Distributér som far Provision och bestéller ytterligare
Produkter samtycker till att spara dokumentation som styrker overensstammelse med denna policy, inclusive bevis pd
,&terfb'rséljning, under en period pa minst fyra (4) &r. Distributéren accepterar att gora denna documentation tillganglig

for Foretaget pd Foretagets begéran. Underlatelse att folja dessa krav eller falska uppgifter om mangden salda eller
konsumerade Produkter for att avancera i Kompensationsplanen utgor ett brott mot Avtalet och utgor grund for uppsagning.
Brott mot detta krav ger dessutom Fdretaget ratt att indriva eventuell Provision som betalats till Distributoren for den
tidsperiod under vilken sddan dokumentation inte uppratthallits eller for vilken brott mot detta villkor begatts.

Skatter.

1. Amerikansk forsaljningsskatt galler pa produktens foreslagna aterforsaljningspris och beraknas enligt géllande
vaxelkurser for den plats dit produkten levereras. Foretaget samlar in och oversander forsaljningsskatt till
skattemyndigheten. | de jurisdiktioner dar en Distributor kan och har registrerats som skattebefriad agent via lokalt
skattekontor och har skickat ett skattejmkningsbesked eller motsvarande dokument till Foretaget, kommer insamlingen
av forsaljningsskatt att vara Distributorens ansvar. Det ar Distributérens ansvar att lamna in en uppdaterad version av sitt
skattejamkningsbesked varje ar.

2. lalla andra jurisdiktioner baseras tillamplig transaktionsskatt pa inképspriset. Féretaget tillhandahaller sitt
momsregistreringsnummer och ratt fakturering, vilket kan innefatta elektronisk fakturering dar det tillats enligt lag.
Foretaget innefattar ingen moms i Provisionsbetalningar. Momsregistrerad Distributor och ska betala in moms for sina
tjanster kan skicka en giltig momsfaktura till Féretaget for att debitera moms pa Provisionsinkomst.

Meddelande om Kundens angerperiod. N&r en aterforsaljning gors ska Distributéren informera om Kundens rattighet

att annullera kopet. Dessa rattigheter anges pa de fortryckta forsaljningskvitton som tillhandahélls av Féretaget. Kvittot
maste vara ifyllt och 6verlamnat till kunden vid forsaljningstillfallet. Kvittot som ar avsett for detta &ndamal finns i
Distributérspaketet och Distributoren kan ockséa ladda ned det frén Foretagets webbplats. Om Kunden utévar ratten att
annullera képet skall den Distributér som utfort férsaljningen folja den aterbetalningsprocedur som beskrivs i detta Avsnitt.
Kunden ska atersénda alla oanvénda Produkter.

Returer, aterbetalning och byten. Foretaget dterbetalar inkdpspriset fér Produkten eller byter ut den enligt foljande.

1. Om en Distributér (och/eller hans eller hennes Kund som bestallde direkt fran Foretaget) inte ar helt nojd med
Produkten i den forsta bestallningen, kan han eller hon returnera till Foretaget den oanvanda delen av Produkten
frén den forsta bestéllningen inom trettio (30) dagar fran det ursprungliga inképsdatumet och Foretaget aterbetalar
100% av forsaljningspriset [minus fraktkostnader och administrationskostnader). Ifall Produkten frén den forsta
bestallningen returneras efter trettio (30) dagar, dterbetalar Foretaget 90% av forsaljningspriset (minus fraktavgifter och
administrationskostnader).

2. For andra bestallningar utéver den forsta Produktbestéllningen, kommer Foretaget att aterbetala inkopspriset for
returnerade Produkter, minus en lagerpafyllningsavgift pa 10 %.

3. En Distributor som begéar en aterbetalning (och hans eller hennes Kund som har bestallt direkt frén Féretaget), méaste
kontakta Foretagets Kundtjanst for att erhalla ett nummer for auktorisering av returnerade varor (RMA-nummer) fran
Foretaget. Produkter som returneras till Féretaget maste ha ett RMA-nummer skrivet pa kartongen och alla Produkter,
utan ett RMA-nummer kan en aterbetalning inte godk&nnas och Produkten returneras tillbaka till Distributoren pa
dess egen bekostnad. Nar Produkten har returnerats, kommer returneringen att registreras av Foretaget och en
aterbetalning skickas till Distributéren inom trettio (30) dagar. ,&terbetalningsmetoden ar begransad till den ursprungliga
betalningsmetoden,, eller om detta inte ar mojligt, via check i USD eller annan metod som Foretaget kan komma att valja.
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Ingen aterbetalning sker efter ett ar frén inkopsdatumet. Alla dterbetalningar ar féremal for:

a. Krav pd aterbetalning som gors inom nittio (90) dagar fran inképet;

b. Sjuttioprocentsregeln som namns i Avsnitt 6.H ovan (endast for Distributérer);

c. Att Produkten dtersédnds i saljbart skick (o6ppnad, oférandrad och aterférsaljningsbar] enligt Féretagets bedémning.

d. Produkten ska skickas genom en leveransform som kan sparas (dvs. UPS) och mottagen inom sju (7) dagar efter att
Foretaget kontaktats

4. Undantag fran aterbetalningspolicys kan géras av Foretaget vid tillfallen dar Distributéren misskott sig, gjort oriktiga
framstallningar eller i fall da férmildrande omstandigheter foreligger. Tidigare betalda Provisioner eller ranger kan
upphévas och/eller justeras till foljd av undantagen efter Foretagets gottfinnande.

5. Kunden kan atersanda produkt till Distributdren som sedan ar ansvarig for att administrera ett byte med Féretaget eller
utféra en aterbetalning till Kunden. Distributéren ska efterkomma Kundens begéran om den kommer i ratt tid, dven om
den gérs nar den dngerperiod som krévs av lagen har upphdért att gélla. En begaran &r i ratt tid om den gors inom nittio
(90) dagar fran forsaljningen till Kunden

6. Provision som betalats till Distributoren och hans eller hennes Upline for produkt som returneras av Distributor
eller Kund, kan debiteras fran respektive Upline-Distributdrs konto eller innehallas fran aktuella eller framtida
Provisionsutbetalningar. Distributéren godkanner att han eller hon inte kan lita pé befintlig Downline-organisation
vid slutet av en Provisionsperiod, eftersom returer kan medféra férandringar i hans eller hennes Titel, Rang och/
ellerProvisionsutbetalning.

7. Alla fraktkostnader eller kostnader for bud/kurir for att returnera Produkten ska betalas uteslutande av Distributoren,
om inte annat ar forbjudet enligt lag. Eventuell skada eller forlust som intraffar under frakt av returnerad produkt
ar Distributérens ansvar. Skulle Produkten anlanda till Féretaget i skadat skick (och darigenom gora den oséljbar),
godkanner Foretaget inte leveransen. . Ofullstandiga Produkter som returneras godkanns inte och beviljas inte
aterbetalning for, i enlighet med Foretagets policyer fér standardreturer.

8. Foretaget ersatter produkt som skadats under frakt, skickats felaktigt pa grund av fel fran Foretagets sida eller
inte haller tillrackligt hog kvalitet. Nar ett utbyte emellertid inte &r genomforbart aterbetalar Féretaget priset pd
den returnerade produkten. Om produkten ar skadad eller defekt ska Distributéren kontakta Féretaget inom tio (10)
dagar after mottagande av bestallningen. Foretaget tilldelar produkten en call tag-notering och skickar omgaende en
kompensationsleverans. Foretaget inspekterar produkten vid mottagandet.

,&terk'dp. Foretaget koper tillbaka oanvanda Produkter och férséljningsmaterial som salts till en Distributor som frivilligt
sager upp Avtalet enligt Avsnitt 9.E., Uppsdgning. Sadant aterkop faller dock under de returpolicys som anges i detta Avsnitt,
forutom att férsaljningsmaterial (6ppnade eller o6ppnade) fran Distributéren ger 100 % &terbetalning av inképspriset, minus
fraktkostnader. Skriftligt meddelande om Distributérens frivilliga uppsagning kravs for att fa en aterbetalning vid retur av
Distributorspaket och/eller forsaljningsmaterialen.

Avsnitt 7 Marknadsforing av Produkt och Mdéjligheter

A

Anvandning av Saljverktyg. Distributéren far endast anvanda Saljverktyg som godkénts av Féretaget for ett Godkant land eller
ett land for vilket en forlanseringsperiod offentliggjorts. Distributéren godkanner att, om den anvander en distributionsfirma
eller annan tredje part for att salja eller distribuera S&ljverktyg, ska Distributoren inga ett sekretessavtal, utfardat av
Foretaget, med distributionsfirman eller tredje part for att sakerstalla att all Distributérs- och Kundinformation ar skyddad
fran avslojande och att Féretaget behaller ensamritt till informationen.

Godkannande av Saljverktyg. Distributéren maste skicka alla Saljverktyg till Foretaget via Avdelningen for
Distributdrsutbildning och forhallningsregler for godk&nnande fore anvandning. Foretaget har ratt att acceptera eller avvisa
ett foreslaget Saljverktyg efter eget gottfinnande. Denna procedur tar vanligtvis minst tre (3) veckor att genomfora.

For att f6lja &ndringar i lagar och bestdammelser kan Foretaget komma att aterkalla sitt tidigare godkdnnande av ett
Saljverktyg, och kan krava att Distributéren avlagsnar det tidigare godkanda S&ljverktyget frdn marknaden pa egen bekostnad
och pa eget ansvar. Om det godkanns kommer Foretaget att skicka till Distributéren:

1. ett unikt godkannandenummer och -logo for Saljverktyg, samt

2. ett skriftligt intyg fran Foretaget i vilket det klart och tydligt uppger att S&ljverktyget far distribueras.
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Pastdenden gillande Produkten De enda pastdenden och uttalanden som Distributérer dger ratt att gora angdende Produkter
ar de som finns angivna i Foretagets litteratur. Allt material fran tredje part som anvands fér Distributorsverksamheten
maste folja alla nationella och lokala lagar och bestammelser. Alla Distributérer maste ldsa och félja principerna som ges i
"Marknadsféringsguide for Distributérer” som finns pa Foretagets webbplats. Distributoren far inte komma med sarskilda
eller underférstadda halso- eller medicinska pastdendenav nagot slag angdende négon av Produkterna, forutom for de
fordringarna, om nagra, som publiceras i Foretagets litteratur och godkanda i landet dar fordringarna lédggs fram. Under inga
omstandigheter far Distributéren ordinera ndgon produkt som lamplig behandling fér ndgon viss sjukdom. Inga pastaenden
nar det galler de terapeutiska och kurativa egenskaperna hos nédgon produkt som erbjuds av Foretaget far géras.

Inga &ndringar. Distributérer far inte anvdnda nagon ny etikett, andra eller ompacketera n&gra Produkter.

Inga pastdenden om godkdnnande. Ingen Distributor far antyda att Foretagets marknadsféring, verksamhet eller organisation
har godkénts, sanktionerats eller fatt stod fran nagon statlig tillsynsmyndighet. Ingen Distributor far krava eller antyda att
ndgon produkt ar godkand av en myndighet.

Ej godkanda inkomstfuppgifter. En Distributor har ej ratt att gora falska, missledande eller icke representativa pastaenden
gallande sin inkomstpotential. Om en Distributér avger en inkomstuppgift, maste den vara baserad pa faktiska inkomster
och Féretagets nuvarande medeldrsinkomst, som man kan hitta pad www.xango.com/misc/policies, vilken méste presenteras
tillsammans med inkomstuppgiften.

Anvandning av Varumarken och Upphovsratt

1. Foretaget kan licensiera anvandningen av sina varumarken till Distributorer, enligt begransningarna hari och eventuella
begrénsningar i licensavtal. Ett licensavtal kan erhallas fran Avdelningen for Distributérsutbildning och férhallningsregler.

2. Distributér far inte anvénda Foretagets aktuella eller andra varumérken, eller andra varianter av dessa som ar férvillande
lika, pa ett satt som kan véntas orsaka forvirring, missforstand eller missuppfattning nar det galler de annonserade
Produkternas eller tjansternas ursprung.

3. Distributéren far inte anvdnda Foretagets nuvarande varumarken eller andra missledande varianter av dessa (exempelvis
Zango, XNGO, Xan2go, Xang, osv.) i féretagsnamn, e-postadress, Internetdomaner eller subdomannamn for Internet, URL,
telefonnummer eller annan adress eller titel. En Distributor kan anvanda Foretagets varumarken, forutom de logotyper
som associeras med orden "Xango” i en URL, Internetdoman eller subdomannamn, férutsatt att Distributéren ingatt ett
licensieringsavtal med en Féretagslicensierad webbsida. Distributéren samtycker till och kommer att uppfylla sddana
licensavtalsvillkor och &r harmed inforstadd med att Foretaget ager, och skall fortsattningsvis dga, alla rattigheter i och
till Foretagets varumérken i en sddan URL, Internetdomén eller subdom&nsnamn och att Foretaget har ratt att upphéva
ett sadant bruk av Féretagets varumarken av vilken anledning som helst och vid vilken tidpunkt som helst. Distributéren
samtycker vidare till att Foretaget har ratt att férarva en sddan URL vid vilken tidpunkt som helst, genom att betala den
nominella registreringsavgiften till Distributéren och Distributéren samtycker till att overlata en sddan URL till Foretaget
och att ta alla andra nédvandiga steg som kravs av Foretaget for att underlatta en sadan dverlatelse.

4. Distributoren godkanner att omedelbart overfora till Foretaget alla registreringar av Foretagets namn, handelsnamn,
varumarken eller domannamn for Internet som registrerats eller reserverats i strid mot denna policy. Bestammelserna i
detta Avsnitt galler aven efter Avtalets upphavande.

5. Distributérer far inte anvanda Féretagets varumarken pa Saljverktyg som inte ar godkanda.

6. Foretaget faststéller, efter eget gottfinnande, om nagon variant av varumarke ar férvillande lika.

7. Distributorer far inte anvanda Féretagets varumarken i ldnder dar det &r forbjudet att anvinda sddana varumarken.

8. Distributdren far inte anvdnda namn, logotyper, varuméarken eller andra hanvisningar till Féretagets verksamhet eller
tillverkningspartners i nadgot Saljverktyg, korrespondens eller annan form av annonsering .

9. Foretagets litteratur och media &r upphovsrattsskyddade av Féretaget och far inte kopieras.

Anvandning av termen "Oberoende Distributér” i reklamsammanhang. Om Distributoren valjer en affarstitel maste det tydligt
framga av titeln att denne &r en "oberoende XanGo-Distributér”. En Distributors titel far inte antyda att Distributéren ar
anstalld av eller arbetar som agent for Féretaget. Varje gang Féretagets logotyp eller namn anvands i skrift och i samband
med Distributoren maste Distributéren identifiera sig som “oberoende XanGo-Distributor”.

Reklammetoder. Distributéren far anvanda sig av féljande reklammetoder:
1. Dagstidningar: Distributéren far satta in en allman annons angdende méjligheten till affarsverksamhet bland

radannonserna i en lokal dagstidning, forutsatt att annonsen dverensstammer med alla tillampliga lagar och
bestammelser.
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2. Telefonkatalog: Distributéren far bestélla en kataloguppgift i sitt namn i telefonkatalogens vita eller gula sidor, dar
Distributorens namn foljs av “oberoende XanGo-Distributor”. Grafiska annonser och textannonser i telefonkatalogen ar
forbjudna.

3. E-postreklam: All reklam som skickas via e-post, telefon eller fax maste folja all spam-lagstiftning i den delstat eller i
det land d&r den avsedda mottagaren bor. Distributéren méaste ta reda pa information om och félja all lagstiftning gallande
kommersiell e-post som inte har bestallts.

4. TV och radio: Reklam i TV och radio kraver skriftligt forhandsgodkannande frén Foretagets avdelning fér marknadsforing,
PR och juridik. Begaran ska skickas via Avdelningen fér Distributorsutbildning och férhallningsregler.

5. Uttalande fran celebritet: Distributéren far inte anvinda sig av ndgon celebritet i reklamsyfte utan skriftligt godkdnnande
frén Foretaget och speciellt skriftligt godkdnnande i férvag frén celebriteten i fraga for varje tillfalle celebritetens namn
anvands.

6. Méssor, bytestraffar etc.: Distributorer far inte salja eller marknadsféra Produkter pa basarer, loppmarknader, néjesfalt,
bytestraffar eller andra liknande tillstallningar. Distributoren far marknadsfora och sélja Produkter pd méssor och
showrooms, férutom pa sddana dar Féretaget meddelat via sin webbplats (www.xango.com) att de kommer att medverka
exklusivt.

7. Auktionssidor pé Internet: Distributoren far inte salja eller framja forsaljningen av Produkten pa webbplatser dar
forsaljning sker via auktion (exempelvis eBay ). En Distributor far inte anvanda en tredje part for att géra Produkten
tillganglig pa webbplatser for auktion eller sélja Produkten till en tredje part, om Distributéren kanner till eller har
anledning att k&nna till, att en sddan Produkt kommer att saljas pa en auktrionswebbsida.. Bestammelserna i detta
Avsnitt galler aven efter Avtalets avslutande.

Marknadsforing pa Foretagets Sponsrade Evenemang. Distributérer har inte tillstdnd, om inte annat sarskilt godkénts
skriftligen av Foretaget, att marknadsfora, salja eller framja Produkter eller tjanster som ej tillhor Foretaget vid
Foretagsspsonsrade evenemang, inklusive men ej begransat till: (i) sponsra evenemang som inte &r Foretagets, samt system
eller metarial, (i) organiserad direktforsaljning, (i) distribuering av reklamblad, DVDs eller annat material, eller (iv) anvanda
n&gon annan form av promotion som anses oacceptabel av Foretaget.

Internet-reklam. Distributorer far endast anvanda Foretagets licensierade webbplatsfor att marknadsféra Produkter eller
affarsmajligheter pa Internet. Marknadsféring av Produkter eller affarsmaojligheter via en icke licensierad webbplats &r
strangeligen forbjuden. Distributor som vill nyttja en Foretagslicensierad webbplats, maste uppfylla foljande kriterier:

1. Distributér far inte inga ett avtal om licensiering av webbplats innan han/hon har fullféljt en webbutbildning som
anordnats av Foretaget.

2. Alla licensierade webbplatser ar foremal for en startavgift och arliga serviceavgifter, oberoende av nar webbplatsen
skapades. Avgifterna beskrivs i licensAvtalet som finns tillgéngligt p& begéran. Dessa avgifter &r nédvandiga for att
Féretaget ska kunna tillhandahalla utbildning och personal for 6vervakning sa att Distributorernas webbplatser féljer
dessa Policyregler och forfaranden.

3. Alla licensierade webbplatser maste forst granskas och godkannas som Séljverktyg av Féretaget, i enlighet med Avsnitt
7.B. Licensierade webbplatser maste vara Féretags-specifika och far inte gora reklam for, marknadsfora eller lanka till
ndgon annan produkt eller affarsmajlighet. Alla sddana webbplatser, samt tillhérande dndringar, maste emellertid férst
granskas och godkannas som Séljverktyg av Féretaget i enlighet med Avsnitt 7.B. Om de godk&nns maste Distributoren
inga ett licensieringsavtal med Foretaget och p& webbplatsen méste en Foretagsgenererad licensierad” beteckning som
godkants av Féretaget vara synlig. Andringar som gors p& webbplatsen efter mottagande av den férsta licensen kraver
skriftlig auktorisering fran en representant fran Foretagets Avdelningen for Distributérsutbildning och forhallningsregler.

4. Distributéren far inte anvanda nyckelord eller metataggar for att marknadsfora sin godkanda mallbaserade webbplats pa
Internet om sokorden eller metataggarna uttryckligen eller underforstatt framfor olagliga eller obekraftade pastaenden
om halsa eller inkomst.

5. Distributéren maste erhalla ett skriftligt godkannande fran Féretaget innan sponsrade lankar far anvandas via
sokmotorer pa Internet for att dirigera Internet-trafik till en Féretagslicensierad webbplats.

6. Foretaget har ratt att upphava licensen for tidigare godkand webbplats nar som helst och av vilken anledning som helst,
inklusive andringar i statliga och lokala lagar och bestammelser.

Marknadsforing och Forsaljning av Produkter pd Internet. Distributoren &r inforstddd med och samtycker till att
marknadsforingen och férsaljningen av alla Produkter pa Internet kan endast goras pa en Foretagslicensierad webbsida
och att all reklam och alla forsaljningspriser for alla Produkter pa en sddan webbsida (i) om sald till en Arbetssokande, inte
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far vara lagre &n sjélva grossistpriset for Produkterna, samt ha en rimlig fraktavgift samt den avgift Féretaget debiterar for
moms, administration och att Arbetssokanden maste dven debiteras Distributérspaketsavgiften; och (ii) om sald till en icke-
Arbetssokande (dvs. Kund, etc.], inte far vara lagre &n Foretagets féreslagna forsaljningspris samt ha en rimlig fraktavgift
och den summa Foretaget debiterar for moms, och adminstrationsavgift for Produkterna. | samband med detta Avsnitt,
samtycker Distributoren dven till marknadsféring gallande priset pa Produkter &r sanningsenligt och inte kommer att
innehdlla missledande uttalanden (dvs. “lagsta pris som finns”, vilket harleder till att Distributoren kan sélja Produkten till
ett pris som &r lagre &n andra Distributorer, etc). Distributéren ar inforstadd med och samtycker till att han eller hon inte ska
marknadsfora eller sélja ndgra Produkter p& Internet som inkdpts av en annan Distributor. Ifall Distributéren dvertrader detta
Avsnitt, ska detta anses vara ett Avtalsbrott och kommer att bli foremal for Avtalsbrottsprocedurer som upptagits hdrmed

Masskommunikation. Med anledning till detta Avsnitt, sa definieras "Masskommunikation” som ett kommunikationssatt
till for att na femtio (50) eller fler Distributorer pd i séndarens Downline-organisation, eller minst tre Distributérer som &r
korsrektyterade, inom sju (7) dagar. Féljande regler galler for all Masskommunikation som utférs av en Distributor:

1. Distributérer som erhaller Masskommunikation, maste ha i vetskap godkéant att valja att fa héra samt erhélla
Masskommunikation

a. via registrering (om Masskommunikation erhalls pa ett evenemang eller webbinar), och/eller

b. genom en bejakande begaran, om Masskommunikationen skickas via e-post eller pa en webbsida.
2. Om Masskommunkationen erhalls via e-post, maste det finnas en valegenskap som tydligt visas i Masskommunikationen.
3. Masskommunikationen maste uppfylla detta Avsnitts villkor.

4. Foljande ansvarsfriskrivningsparagraf skall tydligt visas i all Masskommunikation vilken framjar en sarskild
uppbyggnadsmetod:

Det finns ménga metoder och tekniker som man kan framgangsrikt anvanda for att bygga sin XanGo-verksamhet
med. Uppbyggnadsmetoden som framjas [i/pa] denna [webbsida/webbinar/e-post/métel, kan skilja sig fran vad du
lart dig fran din upline. Konsultera med din upline om de lart dig en annan uppbyggnadsmetod, eller ifall du har
nagra fragor.

5. Distributéren ar inforstadd med att genom att tilldta denne att skapa en databas av Distributorsinfomation for
Masskommunikation, forsaljningsverktygen och fér ndgon annan anledning, innebar detta ett bruk av Foretagets
Konfidentiella Information, vilka ar Foretagets handelshemligheter, och s&dant bruk kan innebara en dvervagande
finansiell tillgéng for Distributoren. Distributoren &r inforstddd med att han eller hon ar foremal for de skyldighter
korsforetagsrekrytering innebar, enligt vad som angetts i Avsnitt 2,K ovan. Detta Avsnitt ska fortsattningsvis galla aven
nar Avtalet har upphort att galla.

Férdelning av potentiella Kunder. Personer som befinner sig utanfor Féretagets natverk gor ofta férfragningar till Foretaget
angaende Produkterna. Om Foretaget kan faststalla att Personen som frégar fick sin information frén en sarskild Distributér
eller om Personen ar bekant med en speciell Distributor, gors allt for att Personen ska bli hanvisad till just den Distributoren.
Om ett samband med en speciell Distributor inte kan faststallas blir Personen slumpmassigt placerad hos en befintlig
Distributor pd "Premier”-niva. Foretaget férbehaller sig ratten till det slutliga beslutet angéende placeringen av potentiella
Kunder/Tips.

PR-frégor. Foretaget uppmanar Distributorerna att anvanda personlig mediabevakning for att kunna expandera och bygga sin
verksamhet, men vissa situationer kraver att Distributoren kontaktar Foretagets PR-avdelning. Dessa situationer inkluderar:

1. under de forhallanden dar innehallet eller mediat har en nationell potential,

2. ide fall dar innehaller kraver ett bredare Foretags-/Produkt-perspektiv, och/eller

3. nar Distributoren ifrégasétts galladne Féretagets forsaljningssiffror och/eller verskamhetsstrategier.
Detaljhandelsféretag: Férutom vad som beskrivits hdrmed, far en Distributér inte salja Produkter eller framja
affarsmajligheter via Detaljhandelsforetag. En Distributor har aven inte ratt att salja Produkter till ndgon Person som
Distributoren kanner, eller som misstanks salja de Produkterna via ett Detaljhandelsforetag. Visning av Personlig
Distributérsinformation inom ett Detaljhandelsféretags omrade ar acceptabelt, sa lange som det uppfyller alla relevanta

marknadsforingskrav i detta Avsnitt samt foljande:

1. Visningen inkluderar en av varje Produkt per Detaljhandelsforetag, och/eller flertalet bilder av sddana Produkter visas
med anledning att endast vara ett marknadsforingssyfte
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2. Inga Produkter, inklusive de som visas, kan saljas pd Detaljhandelsféretagets omrade.

3. Inga Detaljhandelsforetag ska visa eller marknadsféra Féretagets Produkt/Produkter eller mojligheter pa ett satt som &r
synbart utanfor butiken.

4. Foretagets ansvarsfriskrivningsparagraf maste vara prominent uppsatt nara de uppvisade Produkterna.
Ansvarsfriskrivningsparagrafen kan inte andras vare sig i storlek, fargméassigt eller innehallsméassigt etc.
Ansvarsfriskrivningsparagrafen kan hamtas fran Foretagets webbsida och skall vara skriven enligt féljande:

“Tack for ditt intresse. Som ett direkt forsaljningsforetag, distribueras eller saljs XanGo®-Produkterna genom
Oberoende Distributérer och och inte i Detaljhandelsbutiker. Var vanlig och kontakta (Distributérens namn) pa
(Distributorens kontaktinformation) for att kopa dina XanGo-producter.”

5. Ett Detaljhandelsforetag kan vara en restaurang, kafé, juicebar, eller liknande. Produkterna kan endast séaljas i provantal
(dvs.per glas etc.) och Distributéren maste tillhandahalla kontinuerlig support till féretaget.

Q. Serviceforetag: En Distributor kan utfora Distributorsverksamhet genom Service-relaterade foretag, forutom att inga
Produktbanderoller eller andra Forsaljningsverktyg far visas till allmanheten pa ett sitt som kan attrahera allmanheten till
det Service-relaterade foretaget. Foretaget har ratt i sin enskildhet att bestamma vare sig ett Foretag ar ett Service-relaterat
Foretag eller ej och ifall det ar en passande plats for forsaljning av Produkterna.

- o e -
Avsnitt 8 Atgarder vid avtalsbrott

A. Villkorliga skyldigheter. Foretagets skyldigheter mot Distributoren forutsatter att Distributoren uppfyller villkoren i Avtalet.
Foretaget kan efter eget gottfinnande besluta om Distributéren bryter mot Avtalet och anvanda sig av en eller alla tillgangliga
atgarder.

B. Kompensation. | hdndelse av avtalsbrott kan Foretaget vélja att avsta fran att vidta ndgra atgarder, eller att vidta en del eller
alla avtalsmassiga atgarder samt rattsliga atgarder eller i kapital , inklusive men inte begransat till:

1. Underratta Distributéren antingen skriftligt eller muntligt om avtalsbrottet och informera om hur man ska atgérda det;
2. Kréva ytterligare forsakringar fran Distributoren om framtida efterlevnad av Avtalet;

3. Innehalla eller neka erkdnnande och atféljande formaner;

4. Beddma skadestand och dra av det fran Provisionsutbetalning;

5. Upphava Distributorsrattigheterna tillfalligt eller permanent;

6. Soka domstolsforeldggande

7. Séaga upp Avtalet.

8.  Soka skadeersattning och associerade kostnadsersattningar.

C. Rapportera avtalsbrott. Om en Distributor iakttar eller &r medveten om en annan Distributérs brott mot nagot villkor
eller ndgon bestammelse i Avtalet, skall Distributéren skicka ett skriftligt klagomal till Féretagets Avdelning for
Distributorsutbildning och Férhallningsregler pa ansokningsformularet som tillhandahalls fran den avdelningen. Pa grund
av svarigheterna i att undersdka och tillgripa lampliga atgarder for gamla skadestandskrav, maste andra klagomal om
villkorsbrott i Avtalet annat an Foretagskorsrekrytering komma till Féretagets kannedom for granskning inom arton (18]
manader fran borjan av det formodade brottet; Féretagskorsrekryteringsbrott maste féras till Foretagets kdnnedom inom
sex (6) manader frén det formodade brottet. Underlatelse att rapportera ett brott inom denna tidsperiod kommer att medféra
att Foretaget inte gar vidare med anklagelserna for att forhindra att Distributérsverksamheten avbryts pa grund av gamla
skadestandskrav. Denna policy asidosétter dock inte Foretagets ratt att undersdka och disciplinera Distributérer som anses
skyldiga for utovade anmarkningar.

D. Kringgaende av Avtalet. Avtalet &r utformat att skydda Distributérerna och Foretaget fran skadliga konsekvenser av deras

overtradelser. Distributérer som med avsikt kringgar Avtalet for att uppna indirekt vad som ar férbjudet att erhalla direkt,
kommer att diciplineras pa det satt som om den gallande policyn eller regeln har direkt dvertratts. | sddana fall ska alla
tillgangliga ersattningar som angivits ovan, tillgodoses Foretaget . Avtalet ar inte avsett att ge en Distributor ratten att
direkt verkstalla Avtalet till en annan Distributor, eller att kunna anvanda nagra som helst lagliga medel gentemot en annan
Distributor.
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Avsnitt 9

Uppsagning

A.  Uppsagning.

1.

En Distributor kan s&ga upp Avtalet genom att inte férnya det vid drsdagen fér godkdnnandet av hans eller hennes
Distributorsavtal, eller genom att skicka en skriftlig begaran till Féretaget om att sdga upp Avtalet, i enlighet med Avsnitt
9.E harmed.

Foretaget kan sdga upp Avtalet ifall Distributoren dvertrader Avtalsvillkoren och dess tillagg.

Vid uppségning, kan Foretaget i dess fullstandiga enskildhet bibehalla Distributorsskapet eller upplosa och avlagsna det
fran Sponsoren och Placeringstraden.

B. Aterséndning av Konfidentiell information. Distributdren maste atersanda all Konfidentiell information, inklusive all
information erhallen darigenom, som han eller hon har direkt eller indirekt kontroll 6ver till Féretaget vid uppsagning
av Avtalet eller vid uppmaning fran Foretaget. Om sadan Konfidentiell information inte kan returneras eftersom den &r
elektronisk, ska Distributéren permanent ta bort och radera den Konfidentiella informationen vid uppsagning eller vid
uppmaning.

C. Aterkép: Om en Distributor har begatt ett Avtalsbrott, forbehaller Foretaget sig ratten att avbryta eller forsena
aterkdpsprocessen, enligt vad som angivits i Avsnitt 6.L.

D. Foljder vid uppsagning vid avtalsbrott

1.

En Distributor vars Avtal sags upp av Foretaget maste vanta ett (1) &r innan han/hon anséker om nytt Distributérskap.
Under den tiden far Distributoren inte ha ndgot Gemensamt intresse i ndgot annat Distributérskap. Fére ans6kan maste
han eller hon forst skicka en ansckan till Féretaget via Avdelningen for Distributérsutbildning och férhallningsregler.
Ansgkan ska innehalla en edlig skriftlig forsakran som maste vara undertecknad och bevittnad, dar Distributéren
forsakrar att han eller hon inte har haft ndgot Gemensamt intresse i ndgot Distributorskap under det féregadende aret.

Vid uppsagning av Avtalet, upphévs alla av Distributdrens rattigheter i och till Distributorskapet och
Distributorsverksamheten upphé&vs och avslutas. Da Foretaget har evaluerat vilka skador de dsamkats och/eller kommer
att samkas som ett resultat av Distributdrens Avtalsbrott, inklusive men ej begransat till, alla eller ndgot av féljande:

(i) forlust av goodwill och vardet av Féretagets Konfidentiella och Patentagda Information, samt handelshemligheter, (ii)
forlust av en del av vardet av Foretagets verksamhet, och (iii] forlust av framtida vinster. Distributoren ger sitt medgivande
att alla obetalda Provisioner eventuellt kommer att tilldelas Foretaget for att ersatta en del av skadorna.

Foretaget kan eventuellt valja att omorganisera Downline-organisationen for ett Distributdrsskap vilket upphavts genom
en overtradelse, pa ett satt som b&st gynnar Foretaget, Downline-organisationen och Upline.

Om Foretaget valjer att upphava ett Distributorsskap dar det finns mer @n en person med ett Gemensamt intresse, galler
foljande:

a. Den avgaende parten(rna) med Gemensamt intresse maste avsta fran alla rattigheter och intressen i
Distributorskapet;

b. Foretaget far inte dela upp eller omférdela ndgon del av Downline-organisationen; och

c. Foretaget far inte dela upp Provision mellan den foregdende och de aktuella parterna med Gemensamt intresse i
Distributorskapet.

E. Féljder vid frivillig uppsagning av Distributoren

1.

Avtalet kan frivilligt sdgas upp av en Distributor som inte brutit mot Avtalet utan anledning, vid vilket tillfalle som

helst, genom att skicka ett skriftligt meddelande till Féretaget, som &r undertecknat av den(de) Person(er) som finns
registrerad(e) i DistributorsAvtalet. Uppsdgningen géller fran det datum da Foretaget erhaller det skriftliga meddelandet,
dven om handlaggningen av uppsagningen kan bli fordrojd till foljande manad om det finns en aktuell Volym i
Distributorskapet. En Distributor som har overtratt Avtalet, kan inte frivilligt eller enskilt upphava Avtalet forran senast:
(i) sista dagen pa fornyelseperioden for Avtalet, eller (ii) sista dagen av tidsperioden som ar jambarlig till den tid en sadan
Distributor dvertradde Avtalet innan Foretaget upptéckte Gvertradelsen, men inte langre an ett (1) ar. | sddand fall kan
Foretaget valja att vidta alla de atgdrder som galler for Avtalsbrott enligt Avsnitt 8, och Distributéren kommer inte att ha
ratt att erhalla ndgon Provision under en sadan period, vilket kommer att faststallas av Foretaget i dess enskildhet.

Vid uppsagning av Avtalet upphovs alla av Distributdrens rattigheter i och till Distributdrskapet och
Distributorsverksamheten.
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3. Den frivilligt uppsagda Distributéren kan ansdka om ett nytt Distributérskap under en ny sponsor tidigast sex (6)
méanader efter det datum da Foretaget erholl skriftligt meddelande om uppségning. Under denna sexmanadersperiod,
har den frivilligt uppsagde Distributéren inte tilldtelse att delta i ndgon Distributérsverksamhet eller ha Gemensamt
intresse i ndgot Distributérskap. Fére ansokan ska Distributoren forst skicka en ansékan till Féretaget via Avdelningen
for Distributorsutbildning och forhallningsregler. Ansokan ska innehalla enedlig skriftlig forsdkran som méaste vara
undertecknad och bevittnad, dar Distributoren forsakrar att han eller hon inte har haft ndgot Gemensamt intresse i négot
Distributérsskap under det foregdende aret.

4. Distributéren far inte saga upp Distributérsskapet frivilligt om det inte har en god status hos Foretaget, vilket har bevisas
igenom, men e begransas till, ndgon av foljande situation: (i) ett temporéart Distributorsskap, [ii) ett Distributérsskap
som har hejdats, upphavts eller &r pa villkorlig provning, (i) Distributérsskapet undersoks, men ingen formell disciplinar
atgard har vidtagits, eller (iv) en underrattelse om upphévan har skickats.

Vad som ska galla. Avsnitt 2.E, 2.F, 2.K, 2.R, 2.5, 2.T, 8, 9, och 10 skall galla efter att Avtalet slutat galla.
Uppsagningen,avstadendet eller forfallodatumet for Avtalet, skall inte avlasta Distributéren fran hans eller hennes skyldigheter
som uttryckligen indikerats i Avtalet, vilka fortsattningsvis ska galla efter att Avtalet slutat galla.

Avsnitt 10 Diverse

A

Avtalet i sin helhet. Detta Avtal innefattar hela 6verenskommelsen angdende dmnet hari mellan Foretaget och Distributdren,
och ar avsett att utgora en slutgiltig, komplett och exklusiv beskrivning av parternas villkor. Detta Avtal eftertrader och
ersatter alla tidigare forhandlingar och framlagda, men ej verkstallda éverenskommelser, antingen skriftliga eller muntliga.
Alla tidigare dverenskommelser, l6ften, forhandlingar eller uppgifter, antingen skriftliga eller muntliga, angédende d&mnet

i detta Avtal ar ogiltiga och utan verkan. Om det forekommer skiljaktigheter mellan muntliga uppgifter som framforts till
Distributren av ndgon av Foretagets anstéllda eller agenter och Avtalets villkor ska de uttryckliga skriftliga villkoren och
kraven i detta Avtal galla.

Rubriker. Rubrikerna for Avsnitt och Subavsnitt i Avtalet har indikerats endast for att underlatta och att tillgodose en referens
och ska inte anse vara utlaggningen eller tolkningen av ndgon bestdammelse ddrav. Om innehallet inte pd annat satt sarskilt
kraver detta, sa ska alla referenser i Avsnitten i Avtalet referera till alla Subavsnitt darav.

Andringar gjorda av Foretaget. Féretaget forbehaller sig ritten att gora dndringar i Avtalet, forutsatt att Foretaget
meddelar Distributéren om dessa andringar minst trettio (30) dagar innan de trader i kraft. Foretaget kan offentliggora
dessa &ndringar genom att publicera delar av det andrade Avtalet pa Foretagets webbplats pa www.xango.com, eller
genom annat kommunikationssatt. Distributéren anses ha accepterat andringarna i Avtalet om Distributéren dgnar sig at
Distributorsverksamhet, férnyar sitt Distributdrskap eller mottar Provision efter att perioden pa trettio (30) dagar avslutats.

Tvetydigheter. Om det finns nagra tvetydigheter i Avtalet, ska dessa inte tolkas gentemot nagon part, oavsett vilken part som
har godkant den tvetydiga bestammelsen.

Garantier. Foretaget forldnger inte nagra produktgarantier, vare sig uttryckliga eller underforstadda, forutom de som

sarskilt angivits i Avtalet. Foretaget fransager sig och utesluter alla garantier angdende mojligt 6vertrédelse av nagra
amerikanska eller utlandska patentrattigheter, varumarken, handelsnamn, upphovsratt eller affarshemligheter som

uppstatt genom Distributérers verksamhet.. FORETAGET IFRANSAGER SIG HARMED ALLA GARANTIER, UTTRYCKLIGA OCH
UNDERFORSTADDA, INKLUSIVE, UTAN BEGRANSNING, ALLA UTTRYCKLIGA GARANTIER FOR KOPINTRESSE OCH DESS
LAMPLIGHET FOR ETT SARSKILT AVSETT ANDAMAL, RIKTIGHET OCH ICKE-OVERTRADELSE. DENNA ANSVARSFRISKRIVNING
AV GARANTIER UTGOR EN AVGORANDE DEL AV DETTA AVTAL.

Avstaende fran rattigheter. Avstdende fran Foretagets sida att patala en Distributors brott mot en bestdmmelse i Avtalet maste
vara skriftlig och ska inte tolkas som avstdende fran ratten att patala paféljande eller ytterligare brott fran Distributorens sida.
Underlatelse fran Foretagets sida att utéva nagon rattighet eller forman i Avtalet utgor inte avstaende fran den rattigheten
eller formanen.

Uppdelning. Om nagot villkor i detta Avtal rattsligen ogiltigférklaras, forbjuds eller pa annat s&tt &r icke verkstéllbart i nagon
jurisdiktion, galler denna avsaknad av verkstallbarhet endast for den ogiltiga, forbjudna eller icke verkstallbara bestammelsen
i den jurisdiktionen, och ska inte paverka verkstallbarheten eller giltigheten av andra bestimmelser i Avtalet, inte heller

ska Avtalet bli icke verkstéllbart eller ogiltigférklarat i ndgon annan jurisdiktion. Utéver detta, om en bestammelser inte kan
efterlevas, sa kan denna delvis efterlevas till maximal efterlevnad enligt gallande lag.

Force Majeure. Distributéren godkénner att Foretaget inte &r ansvarigt for nagra skador eller forluster orsakade av férsening
eller oférmaga att tillverka, sélja eller leverera Produkterna pa grund av strejk, olycka, brand, 6versvamning, naturkatastrof,
terroristattack eller av ndgon annan orsak bortom Foretagets kontroll.

Skiljdedom, Forebudsforeldaggande. Utahs stat ar upphovssplatsen for detta Avtal och dar Foretaget godkande erbdjudandet
fran Arbestssékanden for att bli Distributér och d&r Distributoren ingick avtal med Foretaget. Avtalet skall darmed tolkas i



enlighet med Utahs stats lagar (utan ndgra andra konflikter med andra lagar och bestammelser) i enlighet med de Avtal som
ingatts och som darmed skall tolkas enligt Utahs stat. Eventuella tvistemal eller fordringar som uppstar enligt vart Avtal eller
overtradelse darav, eller tvistemal eller fordringar relaterade till affdrsrelationerna som kan uppstd mellan Distributérer,
skall losas genom obligatorisk inldmnan, som skall vara bindande och genom icke dverklagande medling i Salt Lake City,
Utah, USA. Skiljedomaren skall vara opartisk, oberoende och skall 6msesidigt samtycka med parterna i skiljedomen inom

sju (7) dagar efter mottagande av skriftlig underrattelse av begaran om skiljedomen. Om parterna ej lyckas né en forlikning
genom en enskild skiljedom inom denna sjudagarsperiod (7), samtycker parterna harmed till att skiljedomen skall avgéras
av Arbitration Association ("AAA”), enligt dess kommersiella skiljedomsbestammelser (férutom att endast en skiljedomare
skall fastslds) och skall beslutas enligt Utahs stats lagar, inklusive, men ej begrénsat till, de bestammelser som harror till
utredningsprocessen i enlighet med Utahs civila bestammelseprocedurer. Domen som utses av skiljdeomaren, kan utses

i en Domstol, vilken har jurisdiktion och tillampning av domen skall bestammas av Utahs statslagar. Parterna skall dela
kostnaderna jambaordes, vilka associeras med skiljedomsférfarandet, inklusive alla skiljedomskonstander. Om nagon av
parterna férsummar att betala dess estimerade kostnad och sadan forsummelse forhindrar ett tidsenlig férordnande av

en skiljedomare, eller som forsenar de padgdende skiljdesdomsprocedurerna, kan den andra parten anséka om preliminar
ersattning i enlighet med Utahs uniformella skiljedomsstadgar, Utahs balk och kod, paragraf 78B-11-109, for att framtvinga
den icke-betalande parten att uppfylla dess betalningsskyldigheter. Sddana preliminara kompensationer kan ansokas om i
Utahs Domstol, vilken har exklusiv och enskild jurisdiktion samt plats for sddana preliminéra vederldgganden, samt att alla
parter harmed samtycker till enskild jurisdiktion, samt lamplig plats i sdédan Domstol for dessa vidtaganden. Férsummelse
att betala faststallda kostnader i enlighet med detta Avsnitt, samt eventuella resulterande kostnader, utgifter eller
skadeerséttning, vilka resulterar frén den andra partens erhallan av godk&dnnande av preliminar ersattning, skall anses bli en
ytterligare fordran fér den skadeersatterliga parten i den pdgoende skiljedomen. Parterna, AAA och skiljdomaren skall alla
uppratthalla konfidentialiteten i skiljedomsprocessen och skall inte avslja till ndgon annan part som ar direkt involverad i
skiljedomsprocessen: (i) innehallet av, eller grunden till tvistemalet, dispyten eller fordringen (ii) innehallet av vittnesbérden
eller ndgon annat vittnesmal som presenteras vid nagot skiljedomsforhar eller vilken erhdlls genom skiljedomen; eller {iii)
villkorsbeloppet av nagot skiljedomsskadestdnd. AAA och skiljedomaren skall kunna avse [&mplig vederlag for att skydda
konfidentialiteten, ifall inte lagstadgan fastslar nagot annat. Parterna samtycker att innan eller efter begéran av skiljedom,
att en part (utver andra skadeersattningar de ar beréattigade till och vilka harmed exklusive reserveras), ar berattigad att
bibehalla dess rattigheter i enlighet med Avtalet att kunna soka provisorisk induktiv ersattning (en temporar avhallningsorder,
preliminart forelaggande samt alla andra former av provisorisk ersattning som den fordrande parten har ratt att fordra) utan
sakerhet, och att den enda plats dar en stamningsansokan kan ta verkstallas ar i staten Utah, eller i foretagets enskilda
diskretion, i Salt Lake Citys federala Domstol, i Utah. Parterna samtycker att en sddan stamningsansokan vilken lamnats in vid
Domstolen, (a) inte ar en avségelse av parterns rattigheter som inldmnats vid stamningsansokan, for att kunna fortsatta krava
dess erhallan av skiljedomsforfarande vilken inlamnats, och (b) vilken inte kommer pa nagot satt kommer att paverka parten
som inldmnar stdmningsansdkans ratt att darefeter begara skiljedom da den provisoriska ersattningen har uppratthallits.
Parterna utryckligen upphaver harmed alla invédndningar for personlig jurisdiktion eller plats av sddan Domstol och att
skiljedomen skall fastslas i Salt Lake City, Utah, USA.

J. Advokatarvoden. Om nagon stamningsansokan, rittegang eller process inlamnas for att uppratthalla négot av detta
Avtalsvillkor eller bestammelse, ska den aterstdende parten erhalla skaliga advokatarvoden, avgifer och alla kostnader de
&samkats, utover den skadeersattning en sddan part har laglig ratt att erhalla.

K. Eftertradare och ombud. Avtalet ar enligt lag bindande och galler alla arvtagare, verkstallare, administratorer,
personalrepresentanter, eftertradare och ombud (enligt tilldmpning) genom parterna harmed.

L. Begransning av ansvar. | den utstrackning som medges i gallande lag ar inte Foretaget, dess styrelsemedlemmar, tjansteman,
medlemmar, chefer, aktiedgare, anstallda, tilltradare och agenter (tillsammans bendmnda "Ansvariga parter”) ansvariga for,
och Distributéren befriar Foretaget och dess Ansvariga parter fran och avstar ifran alla krav avseende, eventuell vinstférlust,
indirekta, direkta eller sarskilda forluster eller féljdforluster och fér andra forluster som dsamkats Distributérer pa grund
av: (i) Distributérens Avtalsbrott, (ii) marknadsféring eller hantering av Distributérskapet och Distributérsverksamheten;

(iii) Distributorens felaktiga data eller information som ges till Foretaget eller dess Ansvariga parter; eller iv) Distributérens
underlatenhet att tillhandahalla information eller data som behdvs for att Foretaget ska kunna skéta sin verksamhet.
VARJE DISTRIBUTOR GODKANNER ATT HELA ANSVARET FOR FORETAGET OCH DESS ANSVARIGA PARTER FOR ALLA KRAV
SOM AVSER AVTALET, MEN INTE BEGRANSAT TILL, ATGARDER GRUNDADE PA AVTALSBROTT, UTOMKONTRAKTUELLT
SKADESTAND ELLER ANNAT, INTE FAR OVERSKRIDAS OCH SKA BEGRANSAS TILL DEN MANGD PRODUKTER SOM
DISTRIBUTOREN HAR KOPT FRAN FORETAGET SOM AR | ATERFORSALJNINGSBART SKICK.

BILAGA A

Foljande definierade termer galler i hela Avtalet och inleds med versal nar de anvands:

Sokande En person som lamnat in ett Distributorsavtal.

Godkant land Ett land som Foretaget officiellt har godkant som tillgangligt for alla Distributérer som bedriver
Distributorsverksamhet.




Automatiskt leveransprogram
(ADP)

Ett frivilligt program som tillater Féretaget att automatiskt frakta Produkter till Distributéren
varje manad.

Gemensamt intresse

En person anses ha Gemensamt intresse i ett Distributérsskap om han/hon har: (1) ett direkt
eller indirekt dgande i ett Distributérsskap som individ, partner, aktiedgare, medlem, chef,
formanstagare, forvaltare, tjdnsteman, styrelsemedlem eller huvudman for ett Distributérsskap;
(2) har en faktisk kontroll ver ett Distributdrsskap; (3) tar emot en inkomst direkt eller indirekt
fran ett Distributorsskap (forutom inkomst enligt Kompensationsplanen fran en Upline-
distributor]; (4) tar emot familjestod fran ett Distributorsskap; (5) tar emot underhallsbidrag
genom ett Distributérsskap; (5) ingar i Distributdrens ndrmaste hushall; (6] &r gift eller sambo;
eller (8) har annat liknande intresse i ett Distributorsskap.

Bona Fide-erbjudande

Ett skriftligt armlangdserbjudande om att kdpa Distributorskapet av en Person som inte ar
Distributor, men som Foretaget efter eget gottfinnande bedomt vara ett legitimt erbjudande.

Verksamhetsform

Alla sorters affarsrorelser som ar auktoriserade enligt lag i den jurisdiktion dar de grundats.
Dessa innefattar men ar inte begransade till, lagligt grundade: bolag, handelsbolag, stiftelser
och aktiebolag.

Sambo

En person som ar 18 &r eller dldre och som delar bostad med och har dktenskapsliknande
forhallanden med en annan person.

Provision

Kompensation som betalas ut till Distributoren baserat pa den Produktvolym salt eller som
Distributérens Downline-organisation kopt och/eller salt. For att kvalificera sig for Provision
maste Distributéren ha uppfyllt de aktuella manatliga kraven enligt Kompensationsplanen.

Foretag

XanGo, LLC, ett aktiebolag (med begransad ansvarighet) med s&te i Utah, eller annan laglig
tilltradare, eftertradare, dotterbolag eller filial oberoende av geografisk ort.

Foretagslicensierad webbplats

An webbplats pa Internet som Foretaget godként enligt innehallet i Avsnitt 7 K i denna
Plicyregler och forfaranden.

Kompensationsplan

Den speciella plan som Foretaget anvander, som redogér for kraven och formanerna i
kompensationsstrukturen for Distributorer. Kompensationsplanen finns i Bilaga B.

Konfidentiell information

Information som avslojas till Distributoren i 6verensstammelse med Avtalet eller den
information som samlas in av en Distributor om andra Distributorer i samband med promotion
av Produkter och saljmaterial, inklusive men inte begransat till (i) information avseende
Downline-organisationer eller Upline-distributérer, inklusive Distributérens namn och
kontaktinformation, Kundinformation utvecklad av Foretaget eller utvecklat for och pa uppdrag
av Foretaget av Distributdrer via Distributérsmoten, webbplatser, e-mail och/eller verktyg for
insamlande av profiler, samt andra elektroniska eller manuella applikationer som anvands

av Distributor eller dennes agent for att samla in, lagra och/eller utveckla information om
Distributérer och Kunder (inklusive men inte begransat till kreditinformation, slutkunder och
Distributérsprofiler, samt produktinformationm och (ii) kundlistor, information om tillverning
och leverantorer, affarsrapporter, provisions- eller saljrapporter, affarsplaner, prognoser,
handelshemligheter, intellektuell egendom, analyser och relaterad information sam annan
finansiell och foretagsspecifik information som rimligen kan antas vara konfidentiell och/eller
ge konkurrensfordelar. Konfidentiell information kan utgdras av dokumentation, ritningar,
specifikationer, programvara, teknisk data eller konstruktionsdata eller dylikt och kan avsldjas
muntligt, skriftligt, via elektroniska eller magnetiska media, visuellt eller pd andra satt.

Konkurrerande Foretag

Ett foretag som sysslar med direktforsaljning, natverksmarknadsforing eller multi-

level marknadsbolag som promotar, saljer eller distribuerar ndgon form av halso- eller
naringsprodukter eller produkter for personlig vard i ndgot Godkant land, sdsom beskrivs i
Avsnitt 2F.

Avtal

De dokument som beskriver det speciella forhallandet mellan en Distributor och Féretaget,
som bestar av Distributorsavtalet, Blanketten som redogor fér Gemensamt intresse,
Kompensationsplanen, Policyregler och forehavanden, landsspecifika tillagg eller andringar i
detta, samt alla andra skriftliga 6verenskommelser mellan Distributoren och Foretaget, vilka
dokument harmed innefattats hari.

Korsrekrytering, Foretag

Brott mot avtalet sdsom beskrivs i Avsnitt 2K i Policyregler och procedurer

Korsrekrytering , lines

Sponsring, eller varvning av Sponsor, indirekt eller pd annat sétt, av befintlig Distributor (eller
nagon annan med ett Gemensamt intresse i den Distributérens Distributdrsskap). Policyn

for denna korsrekrytering galler enbart rekrytering av befintliga Distributorer och galler inte
personer som inte ar Distributérer i Foretaget. Foretaget kan inte straffa en Distributér som
kraver eller lockar en annan person som inte tidigare vart Distributor, men som komnntaktakts
av annan Distributor. Liksom alla kommersiella foretag l6per de Distributorer som lagger ned
tid och pengar pa en person risken att den personen kanske valjer att bli sponsrad under ndgon
annan,
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Kund

Person som inte ar Distributor och som kdper Produkter till rekommenderat cirkapris.

Registreringsdatum

Det datum da Foretaget erhaller och godkanner Sokandens Distributdrsavtal som har
namnteckning i original eller en elektronisk kopia av originalnamnteckning.

Distributor

En person som for narvarande ar bemyndigad av Foretaget att skota ett Distributorsskap.
Om mer an en person namnges i Distributorsavtalet, kan "Distributor” avse alla Personer
tillsammans.

Distributorsavtalet

Det avtal som Sckanden lamnat in for att bli Distributér. Genom att underteckna
Distributorsavtalet bekraftar Sokanden att man last och kommer att folja villkoren i Avtalet.

Distributorsverksamhet

Verksamhet som Foretaget, efter eget gottfinnande, faststaller som ett framjande av

Foretagets Produkter eller affarsmdjligheter. Denna verksamhet innefattar, men ar inte
begransad till, underteckna Distributorsavtal; annonsera, salja eller visa Produkten; vara

vard for, leda eller tala vid moten eller evenemang (oavsett om de arrangeras av Foretaget

eller en Distributor); képa Produkten till Grossistpriser, byta eller returnera Produkter; delta i
Kompensationsplanen, regelbundet erhalla litteratur och annan kommunikation frén Foretaget,
delta i foretagssponsrade utbildningar, evenemang for motivation eller erkdannande, sponsra nya
Distributorer och/eller sélja leads, séljverktyg, webbplatser etc. till Distributorer..

Distributorsrattigheter

Distributorens rattigheter enligt Avtalet for att utfora Distributérsverksamhet.

Distributorskap

En definierad position inom Foretagets natverk av Distributérer som beskrivs i Avtalet.

Downline-organisation

En genealogiskt strukturerad organisation som omfattar Distributorer och deras Kunder som
ligger under en Distributor i dennes Sponsorkedja eller Placeingskedja. Distributérerna har blivit
personligt Sponsrade (i) av en Distributér och blir Downline for den Distributdren via Placering
eller Sponsorskap, eller (ii) av de som Distributdren har Sponsrat eller placerat via Placering och
deras respektive Kunder, alla i en direkt Distributérsskapskedja under Distributdren.

Elektronisk bankoverforing (EFT)

Ett valfritt program som tillater Foretaget att elektroniskt debitera en Distributors bankkonto for
avgifterna gallande en order eller fornyelse.

Frontline

De Distributorer som befinner sig pa den forsta nivan i Sponsorkedjan i en Distributérs
direkta Downline- organisation genom Sponsring. De kan visas genom Sponsorkomprimering.
Provisionsvolymen for Kunder behandlas som om den var Frontline vid berakning av UniLevel-
provisioner. (I Kompensationsplanen beskrivs hur dessa termer definieras.)

Forsta produktinkop

Det forsta inkopet som en Dirtibutér gor av tva separata Produktenheter som Féretaget erbjuder
(t ex. XanGo® Juice, hudvardsserien Glimpse TM, XanGo 3SIXTY5TM tillskott, etc.)

Person- eller
organisationsnummer

Detta nummer utfardas specifikt for en individ eller ett foretag av landets myndighet. Exempel
ar: "social security number” (personer i USA), "social insurance number” (personer i Kanada),
“employment identification number” (foretag i USA), "Identity Card Number” eller “"NRIC
Number” (personer i Singapore), och “ID Card Number” (personer i Taiwan).

Person En individ, en Affarsverksamhet eller annan fysisk eller juridisk person med en tydlig separat
existens och dess eftertradare, arvingar eller tilltradare.

Placera En Sponsors positionering av en Distributdr i hans eller hennes Downline-organisation

Placering En Distributér som har direktrekryterat en annan Distributor till sin Placeringskedja

Policyregler och forfaranden

Foretagets Policyregler och férfaranden i detta dokument, vilka fran tid till annan kan korrigeras
av Foretaget.

Forlanseringsperiod

Den tidsperiod som offentliggors av Foretaget innan ett land uppnar status som Godkéant land
under vilken en Distributér far borja sin Distributérsverksamhet i det landet.

Produkt

En vara eller tjanst som har en tilldelad Volym och erbjuds av Foretaget. Saljverktyg och
reklammaterial ingar inte i denna definition.

Kvalificerad direkt-upline

Angdende Rétten till Forsta Refusering, en Distributors direkta Sponsor som inte bryter mot
Avtalet och som manaden innan kvalificerat sig fér inkomst enligt Kompensationsplanen.

Rang

Distributorsskapets aktuella kvalifikationsniva for utbetalning enligt Kompensationsplanen. En
Distributors Rang, som paverkar Distributdrens Provision utraknade enligt Sponsorskedjan, kan
variera fran manad till ménad och beror pd om Distributoren uppfyller vissa kvalifikationer, vilka
anges i Kompensationsplanen.
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Rekrytering

Faktiskt eller forsok till avkravande, inskrivning, uppmuntran eller anstrangning att overtyga,
overtala eller paverka pa nagot satt, indirekt eller via tredje part (inklusive men inte begransat
till anvandningen av en webbplats) annan Distributdr att sélja eller képa Produkter och tjanster
och/eller anmala sig eller agera som oberoende Distributér, anstalld, tjansteman eller konsult
for eller pa uppdrag av annan direktforsaljning, natverksmarknadsféring, eller multi-level
marknadsbolag som pa ndgot satt ar verksamma, bedriver affarer eller har Distributorer i ett
Godkant land. Sadant beteende anses vara Rekrytering aven om Distributlrens handlingar svarar
till en forfragan eller kommunikation som forekommit eller initierats av annan Distributor

Ratt till Forsta Refusering "RFR”

Rattigheter som beskrivs i Avsnitt 4F i dessa Policyregler och forfaraden.

Detaljhandel / Detaljhandlare

Ett foretag med fysosk placering, som inte ar ett Serviceforetag. Exempel innefattar, men ar
inte begransat till stormarknader och specialaffarer.Denna definition av Detaljhandel innefattar
inte Internet nar en Distributor anpassar sig till relevanta avsnitt i Policyregler och férfaranden
angaende auktoriserad forsaljning och reklam via Internet.

,&terf'drséljning

Forsaljning av Produkten som gors av en Distributor till hans eller hennes Kunder.

Saljverktyg

Information, material eller produkter som skapats av Distributéren for
Distributorsverksamheten.

Serviceforetag

Sadana foretag som allménheten inte har direktatkomst till, férutom via avtalade maten eller
medlemskap och/eller dar den huvudsakliga funktionen for verksamheten ar tillhandahallande
av professionella tjanster, snarare an forsaljningen av varor. Exempel innefattar, men ar

inte begransat till privata kontor eller kontor med begransat tilltrade, salonger, spa, gym,
halsoklubbar, eller privata foreningar som kan salja en del produkter, men vars primara syfte ar
att erbjuda en tjanst.

Sponsor

En Distributor som har direktrekryterat en annan Distributdr till sin Downline-organisation;

Sponsra

Atgérden att direktrekrytera en annan Distributor till sin Downline-organisation.

Rekommenderat pris

Det pris till vilket Foretaget rekommenderar Distributorerna att salja Produkter till Kund.

Blankett som redogor for

Ett dokument som kravs som en del av Avtalet om Sokanden ansoker i egenskap av

Gemensamt intresse

Verksamhet. Blanketten som redogdr for Gemensamt intresse maste namnge alla de personer
som ar partners, aktiedgare, huvudansvariga, medlemmar, chefer, tjansteman, direktorer,
fortroendeman, forménstagare eller person som pd annat satt har direkt eller indirekt
Gemensamt intresse i eller kontroll éver Affarsverksamheten.

Titel Den hogsta Rang som uppnatts av en Distributor och som anvands for erkédnnanden.

Upline En enda hierarkisk kedja av Sponsorer och/eller Distributorer som strécker sig uppat fran ett
Distributérsskap.

Volym Ett varde som tilldelas en Produkt i provisionssyfte.

Grossistforsaljning

Det pris Foretaget debiterar Distributérer for Produkter

BILAGA B
Kompensationsplan

Innehallsforteckning

Kompensationsplanen &r den metod som anvands for att kompensera Distributorer for deras aterforsaljning och personliga inkop av
produkter, samt aterforsaljning och personliga inkop av produkter frén deras Downline-organisationer. Den kompenserar ocksa for
den support och uthildning som de ger Distributérer i Downline-organisationerna. Kompensationsplanen ar en del av Avtalet mellan
Foretaget och dess Distributdrer. Vissa definierade termer hari visas med inledande stor bokstav. Dessa termer och deras definitioner
beskrivs i slutet av dokumentet, i dokumentets text eller i Foretagets Policyregler och forfaranden som ingar hari som referens.

Avsnitt 1

Betalning av Provision

A. Foretaget betalar olika typer av Provision for produktférsaljningen. Provisioner beraknas baserat pa Provisionsgrundande
forsaljningsvolym (CV) frén antingen sponsorkedjans eller Placeringskedjans produktbestallningar, Distributérens Personliga
produktvolym (PV], Distributérens Gruppvolym (GV), och andra kvalifikationer som beskrivs hari.

B. Iden utstrackning som Provisionsgrundande forsaljning sker nar Produkter levereras for distribution inom USA, skall
Provision pa denna forsaljning, enligt denna Kompensationsplan, vara Foretagets juridiska ansvar och betalas av Foretaget.
| den utstrackning som Provisionsgrundande forsaljning sker nar Produkter levereras for distribution utanfor USA skall
Provision pa denna férsaljning, enligt denna Kompensationsplan, vara XanGo DISC Inc:s juridiska ansvar och betalas av XanGo




DISC Inc. Av administrativa skal bor Provision som betalas ut enligt Kompensationsplanen i allmanhet utfardas via en enda
check eller liknande medel eller éverforing med all den Provision som tjanats in vid férséljning bdde i USA och utanfor, sa att
det blir enklare for Distributoren.

C. Foretaget kan dra av nédvandiga hanterings-, handlaggnings- eller remitteringsavgifter fran en Distributérs Provision enligt
vad som anges i Policyregler och forfaranden.

Avsnitt 2

Distributorsrang

A. Distributéren kan kvalificera sig for olika Rang genom att uppfylla vissa krav, inklusive manatlig PV och manatlig GV som
genereras i Placeringskedjan, manatlig ADP och totala Sponsringskrav. Varje Distributérsrang har olika krav som maste
uppfyllas i kvalificeringsmanaden enligt féljande:

1.

2.

10.

11.

Representant - 100 PV.
Prioriterad representant - 100 PV och aktiv med 100 ADP inom méanaden.

1K - 100 PV; aktiv med 100 ADP inom manaden; minst 1 000 GV; och har minst tre (3) Frontline-kvalificerade Prioriterade
representantDistributérer (eller hogre] i sin sponsorkedja.

5K - 100 PV; aktiv med 100 ADP inom manaden; minst 5 000 GV; och har minst tre (3) Frontline-kvalificerade
1KDistributérer (eller hégre) i sin sponsorkedja.

20K - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom manaden; minst 20 000 GV; och &r personlig sponsor for minst tre (3) Frontline-
kvalificerade 5K-Distributérer (eller hogre] i sin sponsorkedja.

Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom manaden; minst 50 000 GV; och &r personlig sponsor for minst tva (2)
Frontline-kvalificerade 20K-Distributérer (eller hogre) och en (1) Frontline-kvalificerad 5K-Distributér (eller hdgre) i sin
sponsorkedja.

100K Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom manaden; minst 100 000 GV; och ar personlig Sponsor fér minst tre (3)
Frontline-kvalificerade 20K-Distributérer (eller hogre) och en (1) Frontline-kvalificerad 5K-Distributér (eller hdgre) i sin
sponsorkedja.

200K Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom manaden; minst 200 000 GV; och &r personlig sponsor for minst tre (3)
Frontline-kvalificerade Premier-Distributérer (eller hogre) och en (1) Frontline-kvalificerad 20K-Distributdr (eller hogre) i
sin sponsorkedja.

500K Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom den manaden; minst 500 000 GV; och &r personlig sponsor for minst en
(1) Frontline-kvalificerad 200K Premier Select-Distributor (eller hdgre) i sin sponsorkedja, tva (2] Frontlinekvalificerade
100K Premier Select-Distributérer (eller hogre) till sin sponsorkedja, och tva (2] Frontline-kvalificerade Premier
Distributdrer (eller hégre) i sin sponsorkedja. Tva (2) av fem (5) Premier-Distributorer maste placeras pa
Placeringskedjans forsta niva.

Quantum Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom den manaden; minst 750 000 GVé (Unilevel- komprimerad GV

frén de forsta sex (6) nivaderna under den Distributor som Distributdren betalades pa); och for tre manader i foljd i det
kvalificerande kvartalet, har: (i) minst en (1) Frontline-kvalificerad 500K Premier Select-Distributor (eller hogre] i sin
sponsorkedja, (i) en (1) Frontline-kvalificerad 200K Premier Select-Distributor (eller hdgre) i sin sponsorkedja, (i) och
en (1) Frontline-kvalificerad Premier-Distributér (eller hégre) i sin sponsorkedja. Dessa Frontline-Distributorer maste
uppna sin Rang (férutom de tre Frontline Premier-Distributérerna) nar som helst fére Quantum Premiers aktuella
kvalificeringskvartal och alla (inklusive de tre Frontline Premier-Distributérerna) maste behalla sin Select-status varje
manad i Quantum Premiers aktuella kvalificeringskvartal. Tre (3) av sex (6) kvalificerade Distributérer maste placeras pa
Placeringskedjans forsta niva.

X1Premier - 200 PV; aktiv med 200 ADP inom den manaden; minst 1 000 000 GV6 (Unilevel-komprimerad GV fran de
forsta sex (6] nivaerna under Distributéren som Distributoren betalades pa); och for tre manader i f6ljd i det kvalificerande
kvartalet har: (i) minst en (1) Frontline-kvalificerad 500K Premier Select-Distributor (eller hogre) i sin sponsorkedja, [ii) tva
(2) Frontline-kvalificerade 200K Premier Select-Distributorer (eller hogre) i sin sponsorkedja, [iii) och fyra (4) Frontline-
kvalificerade Premier-Distributorer (eller hdgre) i sin sponsorkedja. Dessa FrontlineDistributérskap maste uppna sin
Rang (forutom de fyra Frontline Premier-Distributérerna) nar som helst fore X-1 Premiers aktuella kvalificeringskvartal
och alla (inklusive de fyra Frontline Premier-Distributérerna) maste behalla sin Select-status varje manad i X-1 Premiers
aktuella kvalificeringskvartal. Fyra (4] av sju (7) kvalificerade Distributérer maste placeras pa Placeringskedjans forsta
niva.

B. VYtterligare Rangtilldelning av "Select” galler Premier-Distributérer som behaller sin Rang-kvalificering for samtliga tre (3)
manader i ett enda kalenderkvartal.
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Avsnitt 3 Provision, PowerStart

A

PowerStart &r en veckoProvision som betalas ut for férsta bestallningen pa CV som laggs inom 30 dagar fran en ny
Distributdrs registrering. Provision fran sadan CV berdknas baserat pd sponsorkedjan. Foretaget betalar ut femtio procent

(50 %) av CV:n for forsta bestallningen. Fyrtiofem procent (45 %) av CV:n betalas ut som PowerStart-Provision till Upline-
sponsorer for den Distributér som gor forsta bestéllningen, tre procent (3 %) av CV:n férdelas till den Globala bonuspoolen och
kvarvarande tva procent (2 %) férdelas till 500K-bonuspoolen.

PowerStart-Provisionen &r begransad till de forsta 1,000 CV av produkten (eller 1 000 CV] i den forsta bestéllningen. Dock kan
Foretaget fran gang till annan &ndra CV-gransen genom att meddela alla Distributérer. Eventuell kvarvarande Provision fran
en forsta bestallning betalas ut som UniLevel-Provision.

Beroende pé sponsorns PV- och ADP-status, kommer PowerStart-Provision att betalas ut pa ett av foljande tva satt:
1. PowerStart Basic - Féretaget betalar tjugo procent (20 %) av férsta bestallningens CV till den forsta kvalificerade (100

PV] Uplinen i sponsorkedjan. Foretaget betalar kvarvarande tjugofem procent (25 %) av forsta bestéllningens CV till nasta
kvalificerade (200 PV och aktiv med 200 ADP] Upline i sponsorkedjan. Detta sammanfattas i féljande tabell:

Sponsor Minimikvalifikation Provision
1:a kvalificerade niva for upline 100 PV, ingen aktiv ADP 20 %
2:a kvalificerade niva for upline 200 PV med aktiv 200 ADP 25%

2. PowerStart Plus - Foretaget betalar trettio procent (30 %) av forsta bestallningens CV till den forst kvalificerade (100
PV och aktiv med 100 ADP) Uplinen i sponsorkedjan. Foretaget betalar kvarvarande femton procent (15 %) av férsta
bestallningens CV till nasta kvalificerade (200 PV och aktiv med 200 ADP) Upline i sponsorkedjan. Detta sammanfattas i
foljande tabell:

Sponsor Minimikvalifikation Provision
1:a kvalificerade niva for upline 100 PV med aktiv 100 ADP 30 %
2:a kvalificerade niva for upline 200 PV med aktiv 200 ADP 15 %

Den kvalificerade Upline-Distributéren kan ta emot en PowerStart-Provision om han eller hon uppfyller minimikvalifikationen
nar som helst under veckan eller de fem foregaende veckorna som den férsta bestallningen gors. Om den kvalificerade
Upline-Distributéren inte uppfyller minimikvalificeringen inom dessa sex (6) veckor, kommer Foretaget att betala Provisionen
till n&sta kvalificerade Upline via PowerStart-komprimering. PowerStart-Provisioner berdknas fran Volym i sponsorkedjan.

En forsta bestéllning maste tas emot av Foretaget senast kl. 17:00 (MST) pa fredagen for att Powerstart-Provisionen ska
utbetalas foljande vecka. Onlinebestallningar som gors fére 23:59 (MST) pa sondagen kvalificerar for betalning féljande vecka.

Avsnitt 4 Provision, UniLevel

A

UniLevel &r en manatlig Provision som betalas ut for alla produktbestéllningar med CV. Féretaget betalar ut femtio procent
(50 %) av CV:n fran dessa produktbestallningar. Fyrtiosju procent (47 %) av CV:n for dessa bestallningar betalas ut som en
UniLevel-Provision och tre procent (3 %) av CV:n férdelas till den Globala bonuspoolen.

Foretaget betalar UniLevel-Provision baserat pa den totala CV:n som inte géller en PowerStart-Provision upp till nio (9)
komprimerade nivéer i Distributérens Downline-organisation. Distributérens Rang avgér hur ménga nivéer som Distributéren
ar berattigad till UniLevel-Provisioner fér. Om Distributdren inte ar kvalificerad med sin Rang att fa UniLevelProvisioner under
en viss niva, betalas dessa Provisioner ut via UniLevel-komprimering till nasta hégst kvalificerade Distributor. UniLevel-
Provisioner betalas ut enligt Distributdrens Rang enligt féljande, dar varje hégre Rang beriéttigar till fler betalningsnivaer:

1. Representant - Fem procent (5 %) av CV:n pé forsta nivan och fem procent (5 %) av CV:n pa andra nivan.

2. Prioriterad representant - Samma procentandelar fér CV:n som Representant plus extra tio procent (10 %) av CV:n pa
tredje nivan.

3. 1K -Samma procentandelar fér CV:n som Prioriterad representant plus extra fem procent (5 %) av CV:n pa fjarde nivan.
4. 5K - Samma procentandelar for CV:n som 1K, plus extra fem procent (5 %) av CV:n pa femte nivan.

5. 0K -Samma procentandel av CV:n som 5K, plus extra fem procent (5 %) av CV:n pa sjatte nivan och fem procent (5 %) av
CV:n pa sjunde nivan.
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6. Premier och dver - Samma procentandel av CV:n som 20K, plus extra fem procent (5 %) av CV:n p& attonde nivén och tva
procent (2 %) av CV:n pa nionde nivan.

Detta sammanfattas i foljande tabell:

Niva Representant Prioriterad 1K 5K 20K Premier och over
representant
1 5% 5% 5% 5% 5% 5%
2 5% 5% 5% 5% 5% 5%
3 - 10 % 10 % 10 % 10 % 10 %
4 - - 5% 5% 5% 5%
5 - - - 5% 5% 5%
6 - - - - 5% 5%
7 - - - - 5% 5%
8 - - - - - 5%
9 - - - - - 2%

Alla icke-online produktbestallningar maste tas emot av Foretaget fére kl. 17.00 (MST) den sista arbetsdagen i manaden for
att ingd i den manadens UnilLevel-Provisionsberdkning. Online-produktbestallningar méaste tas emot av Foretaget fore 23:59
(MST] den sista dagen i manaden for att ingd i den manadens UniLevel-Provisionsberékning.

Berdkningar av UniLevel-Provisioner géller ocksa sponsorkomprimering, vilket ar ett skyddsnét for den manatliga minimi-PV
som kan hjalpa till att hoja Rangen for en Distributor.

Avsnitt 5 Provision, Global bonuspool

A.

Den Globala bonuspoolen &r en kvartalsProvision som betalas ut fran en pool som bestar av tre procent (3 %) av hela varldens
CV. Den Globala bonuspoolen betalas ut paféljande manad efter kvartalsslutet till de Distributérer som varit kvalificerade varje
manad i det kalenderkvartalet som Premier Select eller hégre. Den kvartalsvisa utbetalningen av den Globala bonuspoolen
beraknas genom att summera tillampliga GV3, GV6 och GV9 (Gruppvolym for UniLevelkomprimering) under kalenderkvartalet
for kvalificerade Premier-Distributdrer, vilket skapar en total poolvolym. Procentandelen av den totala poolen som fordelas till
kvalificerade Premier-Distributorer ar summan av den GV3, GV6 eller GV9 som Distributéren bidragit till, dividerat med den
totala poolvolymen. Procentandelen multipliceras sedan med det totala dollarbeloppet i den Globala bonuspoolen, vilket ger en
Global bonuspoolProvision for den Distributdren.

For att kvalificera sig for deltagande i den Globala bonuspoolen kravs féljande for Premier-rang:

1. Premier: Uppnar Select-status och far i varje manad under kvalificeringsperioden en UniLevel-check p& minst 2 500 USD
(eller motsvarande). Bidraget till poolen &r GV3.

2. 100 K Premier. Uppnar Select-status och far i varje manad under kvalificeringsperioden en UniLevel-check pa minst 5 000
USD (eller motsvarande). Bidraget till poolen &r GVé.

3. 200 K Premier. Uppnar Select-status och far i varje manad under kvalificeringsperioden en UniLevel-check pa minst 10
000 USD (eller motsvarande). Bidraget till poolen &r GV9.

4 500 K Premier. Uppnar Select-status och far i varje manad underkvalificeringskvartalet en UniLevel-check pa minst 10
000 USD (eller motsvarande) Bidraget till poolen baseras pa GV9.

5.  Quantum Premier. Uppnar Select-status och far i varje manad underkvalificeringskvartalet en UniLevel-check pa minst 10
000 USD (eller motsvarande) Bidraget till poolen baseras pa GV9.

6. X1 Premier. Uppnar Select-statusoch far i varje manad under kvalificeringskvartalet en UniLevel-check pad minst 10 000
USD (eller motsvarande). Bidraget till poolen baseras pa GV9.

Provisioner som harror fran den Globala bonuspoolen betalas ut via UniLevel-check.



28

Avsnitt 6 Provision, 500K Bonuspool

A

500K Bonus ar en kvartalsprovision som betalas ut fran en pool som bestar av tva procent (2 %) av hela varldens CV fran forsta
bestallningen som betalats som PowerStart-provision under det kvartalet. 500K Bonuspoolen betalas ut paféljande manad
efter kvartalslutet till de Distributdrer som kvalificerat sig varje manad i det kalenderkvartalet som 500K Premier Select eller
hogre.

Kvartalsvis utbetalning av 500K Bonuspoolen berdknas genom att summera tillamplig GVé6 for aktuellt kvartal fran
kvalificerade Distributérer pa 500K Premier Select eller hogre niva, vilket ger en total poolvolym. Procentandelen av den totala
poolvolymen som fordelas till kvalificerade 500K Premier Select-Distributdrer ar det belopp fér GV6 som Distributdren bidragit
till dividerat med den totala poolvolymen. Procentandelen multipliceras sedan med det totala beloppet i 500K Poolen, vilket ger
500K Bonuspool-provision for Distributéren ifraga.

For att kunna delta i 500K Bonuspoolen méaste Distributoren:

1. 500K Premier Select: kvalificera sig som en 500K Premier Select varje manad i kvalificeringskvartalet. Bidraget till poolen
baseras pa Distributérens GVé.

2. Quantum Premier Select: kvalificera sig som en 500K Premier Select varje manad i kvalificeringskvartalet. Bidraget till
poolen baseras pa Distributérens GV6

3. X1 Premier Select: kvalificera sig som en 500K Premier Select eller hogre varje manad i kvalificeringskvartalet. Bidraget
till poolen baseras pa Distributorens GVé.

Provisioner som harror fran 500K Bonuspoolen ingar i UniLevel-checken.

Om ingen Distributor kvalificerar sig for 500K Bonuspoolen, kommer beloppet i poolen att laggas till den Globala bonuspoolen
for det kvartalet.

Avsnitt 7 Aterfb’rséljningsprovision

A

Distributor kan generera ,&terfb'rséljningsprovision genom att:

1. kopa produkten fran Féretaget som Grossist och salja den till Kunder, och/eller

2. hanvisa Kunder till att kopa produkten under Distributdrens konto genom Fdretagets Orderlinje.

Foretaget betalar en Aterfb’rséljningsprovision for all produktforsaljning till Kunder som hanvisas till Foretagets Orderlinje av
Distributorerna. Dessutom behandlaso resulterande CV frén sddan forsaljning som Frontline fér den hanvisande Distributéren
vid berdkning av UniLevel-Provision. AterforsaljningsProvisionen ar skillnaden mellan aterférsaljningspris och Grossistpris for

produkten, minus en administrativ hanteringsavgift.

Aterfb’rséljningsprovision betalas ut med UniLevel-checken

Avsnitt 8 Motivationsresor och beloningar

A

Ibland kan Foretaget ge motivationsresor och andra beldningar till kvalificerade Distributdorer. Dessa beldningar eller resor
kan baseras pa Titel och hogt Distributérsresultat och ges endast till de Personer som finns angivna i den kvalificerade
Distributorens Distributorsavtal, upp till flygbiljett for dessa tva personer och hotellvistelse i ett rum. Motivationsresor eller
beléningar kan inte skjutas upp fér framtida godkannande och har inget ekonomiskt varde. Ingen betalning eller kredit
kommer att ges till de som inte kan eller vill ndrvara vid resor eller acceptera beldningar.

Aven om Foretaget betalar en del eller alla kostnader p& sddan motivationsresa, godkénner Distributoren att halla Féretaget
skadeslost mot eventuella skador som kan uppsta i anslutning till resan for Distributéren och/eller hans/ hennes gaster.
Distributoren kan inte havda ratten till, eller forlita sig pa, ndgon forsékring tillhérande Foretaget nér det galler att tacka
kostnader for skador pa Distributéren och/eller hans/hennes géster.

Foretaget kan vara skyldigt enligt lag att uppge marknadsvardet for eventuella motivationsresor, beloningar etc. i
Distributérens kontrolluppgift for aret. Distributéren ar ansvarig for tilldmpliga skatter och accepterar att halla Foretaget
skadeslost mot alla ansprak pa skatteansvar i relation till dessa motivationsresor och beléningar.

Om det uppdagas att Distributéren har gjort oriktiga framstallningar eller har brutit mot ndgon av Foretagets Policyregler och
forfaranden nar Distributoren blev berattigad till dessa motivationsresor och beléningar, kan Foretaget debitera Distributdren
for de kostnader som uppstatt for Foretaget eller for de eventuella formaner som Distributoren fatt.



Avsnitt 9 Definitioner

Féljande definierade termer géller genomgdende i Kompensationsplanen, dar de betecknas med inledande versal:

500K Bonuspool

Provisioner utbetalda till kvalificerade 500K Premier Selects och hdgre fran en pool
pa tva procent (2 %) av vérldens CV fran Forsta bestéllning som galler PowerStart-
provision.

Automatiskt leveransprogram (ADP)

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A.

Provisionsgrundande volym (CV]

Den faktiska Volym fér vilken Provision betalas pa en specifik marknad.

Foretag

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A

Kompensationsplan

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Avtal Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A
Kund Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A
Distributor Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A

Distributorsavtalet

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A.

Distributorskap

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A

Downline-organisation

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Frontline

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Global bonuspool

En Provisionspool som betalas ut till kvalificerade Premier Select och hagre. Den
omfattar tre procent (3 %) av varldens CV.

Gruppvolym (GV]

Den totala Volym for Produkten som kdps av en Distributor och dess Downline-
organisation.

GV3, GVé, GV9

Den ackumulerade GV:n fér Payline pa tre nivaer (GV3), sex nivéer (GVé), och nio
nivaer (GV9) i Placeringskedjan.

Forsta order

En Distributors forsta Produktbestallning med CV, levererad till en enda adress.
Om den gérs inom trettio (30) dagar frén Registreringsdatumet, kommer
bestallningens CV att betalas ut som en PowerStart-provision

Payline Distributorsskap i en Downline-organisation dar en Distributor betalas
Provision baserat pa inom trettio (30) dagar fran Registreringsdatumet, kommer
bestallningens CV att betalas ut som UniLevel-komprimering eller PowerStart-
komprimering. en PowerStart-provision.

Person Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Personlig volym (PV]

Den Produktvolym som képs for aterférsaljning eller konsumtion av en Distributor.

Placering

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A.

Placeringskedja

Det genealogiskt strukturerade natverk av Distributorsskap som skapas via
Placering. UniLevel-provision berdaknas enligt strukturen i Placeringskedjan.

PowerStart-provision

Provision som berdknas fran CV av Férsta order i Sponsorskedjan under en viss
vecka.

PowerStart-komprimering

Processen att hoppa 6ver icke-kvalificerade Distributorsskap i Sponsorkedjan vid
berakning av PowerStart-provisioner

Premier En Rang som definieras i Avsnitt 2 i Kompensationsplanen, dessutom en Titel som
anvands for Rangerna Premier till X-1.

Produkt Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Rang Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A

Aterf'drséljning

Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och forfaranden, Bilaga A

Select Kvalificering till Premier-rang eller hégre under tre manader i féljd under ett
kvartal. Select-statusen anvinds for den ldgsta Rang som uppnas under kvartalet.

Sponsor Definitionen av denna term finns beskriven i Policyregler och férfaranden, Bilaga A

Sponsorkedja Det genealogiskt strukturerade natverk av Distributorsskap som skapas via

Sponsring. PowerStart-provision beréknas fran vecko-CV i Sponsorkedjan.
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